8. AGIR RECOUVREMENT, PARTENAIRE MAJEUR DE CHOLET BASKET

AGIR

Recouvrement

Pdg d'Agir Recouvrement,
il est épicier le vendredi

Maraicher a ses heures, Stéphane Paye a ouvert
un magasin d’'alimentation dans son siége social.
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Cholet, zone de I'Ecuyére, hier. Chaque vendredi, Stéphane Paye, dirigeant d'Agir Recouvrement et Virginie Canapé, responsable de Prevenance, s‘occupent
du Magasin Paye oit sont vendus de nombreux produits alimentaires du terroir choletals. Le magasin est installé au pied de lI'immeuble de bureaux, zone de I'Ecuyére.
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Le vendredi, le patron

d’'Agir Recouvrement est epicier

Maraicher a ses heures, Stéphane Paye a ouvert un magasin d’alimentation dans son siége social.

Xavier MAUDET
xavi_cr.maudet@cmg rrier-ouest.com

l e vendredi, ne cherchez pas le

PDG d'Agir Recouvrement dans
son bureau. Il est a I'épicerie.
Et n‘imaginez pas qu'il profite de la
journée pour faire ses courses. L'épi-
cerie en question, C'est la sienne et
c’est lui qui en est le patron. Ce qui ne
manque décidément pas de sel, Cest
que les étals de légumes, de viandes,
de produits du terroir en tous genres
se trouvent au rez-de-chaussée du
siege soclal d’Agir Recouvrement,
dans la zane de I'Ecuyere.
Les cent salariés de la société n‘ont
que quelques marches a descendre
pour s‘approvisionner. Pour ceux
qui cannalssent Stéphane Paye, ca
n‘est guere une surprise de le trou-
ver chaque vendredi au milieu des
~légumes. Dans son jardin potager de
sa maison choletaise, il cultive de-
puis des années sa propre produc-
tion. = J'ai planté 10000 pleds d’as-
perges. Je vais sans doute construire
un laboratoire pour les transformer en
velouté pour pouvoir en vendre toute
I'année. »

« Je vais construire
des serres pour légumes »

Avec son amie Virigine Canapé, res-
ponsable de Ia flllale Prevenance
chez Agir Recouvrement et « calssiére

le vendredi » dit-elle tout sourire, Il pi-
lote cette activité avant tout « pour
faire plaisir aux gens. Lidée est venue
de mes collaborateurs, explique Sté-
phane Paye. Régulierement, j'achetais
de la viande & un producteur de Jallais
et proposais de commander pour eux.
Certains m'ont suggéré d’ouvrir carré-
ment un magasin d'alimentation. »
Banco ! Cest en avril demier que le
Magasin Paye a été ouvert dans ce
qui devait servir a l'origine a station-
ner les voitures des commerciaux.
« Le garage était inutilisé car je ne
voyais pas pourquoi les uns auraient un
garage et pas les autres » indique le di-
rigeant. Pour ouvrir cet échoppe, «il a
fallu que je demande une autorisation
¢ la mairfe car la zone est avant tout
réservée aux activités tertiaires » Tout
autour, C’est plutét costume-cravate,
Aussi insolite soit-elle, I'idée a fait
son chemin et le bouche-a- oreille
fait désormais le reste. « On vit qu'une
fois, et j'aime bien le contact », justifie
le PDG d’Agir Recouvrement qui a
sillonné toute la région pour rencon-
trer des producteurs et chiner chez
Emmaiis pour le décor du magasin.
« Les produits sont de la région, bio ou
issus de I'agricuiture ralsonnée », pré-
cise I'épicier. Produits laitiers, vo-
lallles, ceufs, confitures, chocolats, 1&-
gumes, viandes, vins... tout ce que le
terroir du Choletais a de bon, le Ma-
gasin Paye le propose a ses clients.
« Je vals aussi monter des serres pour

produire mes propres légumes », In-
dique celui qui alimente déja ses
étals en échalottes, en oignons, en
asperges et en pommes de terre du
jardin. « Ce qui nous plaft, c’est de voir
des gens contents de venir », indiquent
Stéphane Paye et Virginie Canapé.
« Et puis on découvre chez les produc-
teurs, des personnes qui sont passion-
nées par leur métier, par leur produc-
tlon, des gens simples, honnétes. »
www.magasin-paye.fr

AGIR

Recouvrement
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9. BODET, PARTENAIRE MAJEUR DE CHOLET BASKET

Vente-privee.com choisit Bodet Software

Depuis 2009, le site leader de ventes
- évenementielles, Vente-privee.com,
opte pour Kelio Security, la solution
logicielle de gestion, contrdle et su-
pervision des acces, proposée par
I'entreprise choletaise Bodet Soft-
ware. L'e-commercant vient d’équi-
per les entrepdts de Mitry-Mory et
de Blanc-Mesnil, situés en région
parisienne, et prévoit de mettre en
place le contrdle d’acces sur les trois
entrepdts lyonnais d’ici la fin de I'an-
nee. Vente-privee.com souhaite éga-
lement sécuriser ses studios avec des
lecteurs a carte. Spécialiste depuis
plus de 20 ans du déstockage dans
I'univers de la mode et de la maison,

Vente-privee.com est a l'origine du
concept des ventes événementielles
sur le web limitées dans le temps.
«Quand je suis arrivé chez Vente-privee.
com, nous étions 300 collaborateurs.
Face a la croissance de la société, jai
décidé de mettre en place du contréle
d’acceés fiable pour maintenir un ni-
veau de sécurité optimal dans nos ba-
timents », explique Nicolas Pelegrin,
Responsable Sécurité Informatique
de Vente-privée.com . « Par ailleurs,
Kelio Security permet a Vente-privee.
com de gérer les entrées et les sorties
des visiteurs. un badge temporaire
est livré a la personne.

: Bodet

Le Courrier de I'Ouest — Jeudi 6 septembre 2012

trois entrepots lyonnais.

Bodet Software Le Choletais
equipe Vente-privee.com

Depuis 2009, Vente-privee.com a choisi Kelio Security,
la solution logicielle de gestion, controle et
supervision des acces, proposée par Bodet Software,
pour son siege et cing établissements.
L’e-commercant poursuit son engagement avec le
Choletais en équipant ses entrepdts de Mitry-Mory et
de Blanc-Mesnil, situés en région parisienne, d'un
systeme de badgeuses permettant de sécuriser
'acces a la cantine et au restaurant. D’ici la fin de
'année, le site leader de ventes évenementielles
prévoit de mettre en place le controle d’acces sur les
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10.SYSTEME U, PARTENAIRE MAJEUR DE CHOLET BASKET

Systeme U
Extension et changement ﬁ;ﬂ,,,f,g%ﬂ,ﬁ

d’enseigne a Chemille

La demande d’extension de 1.100 m? de 'Hyper U de
Chemillé (115 salariés) et de sa galerie marchande a
recu un avis favorable de la Commission
départementale d'aménagement commercial, le

11 juillet dernier. En 2013, la surface de vente du
magasin augmentera de 600 m? pour atteindre les
4.500 m?, tandis que la boutique Sport 2000, présente
sur le site de la zone du Chalet, sera transférée dans
la galerie, sur 500 m?2. Par ailleurs, 'hypermarché a
changé d’enseigne, le 28 aolt, pour redevenir Super
U. En effet, Uappellation « Hyper » s’applique
désormais aux surfaces de plus de 5.000 m2.

Le Journal des Entreprises — Septembre 2012

11.CHOLETBUS, PARTENAIRE DU CHOLET BASKET ENTREPRISE

Choletbus, c’est 4,2 millions
de passagers par an

Le réseau a été ap-
pelé Choletbus le
31 aolt 1992. Il y
avingt ans. L'occa-
sion, avec le direc-
teur Marc Delayer
(photo), de retracer
I’histoire des trans-
ports choletais,
dont les premiers
bus ont circulé en
1971. Depuis, le
nombre des voya-
geurs a quadruplé.
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Repéres

Les Transports urbains choletais
L'apparition des premiers bus & Cho-
let remonte al'année 1871. Un contrat
de gré a gré lie 'a Ville & un autoca-
riste ce Chaudron-en-Mauges, filisle
de Voyages Grimzault. Les Transporis
urbains choletsis (Tuc) proposent
alors un réseau de « trois lignes prin-
cipales, entre Bonnevay et les Pa-
gannes, entre Bretagne et la Bou-
rie, et quartier des Turbaudiéres =,
rappelle le directeur de Choletbus,
Marc Delayer. Le Plessis et Le Puy-
Saint-Bonnet sont également des-
servis, mais plus succinctement. La
compagnie enregisire & ce moment
1,3 million de voyageurs par an.

L'arrivée de Marc Delayer

En 1991, le dirigeant de Voyages
Grimault part & |2 retraite. La Ville
de Cholet lance un appel doffres.
Le 1% avril 1992, I'entreprise CGFTE
(Compagnie générale francaise des
ransperis et entreprises, devenuz
Véolia transports) est choisie. « C'est
une premiére forme de délégation
de service public », qui est mise
en place, explique Marc Delayer. Le
jeune directeur, alors 4gé de 28 ans,
est le 22° salarié de I'entreprise. |l a
pour mission de lancer le nouveau
réseau fin aol,

Le nom Choletbus a 20 ans

Le 31 solt 1992, CGFTE inaugure
388 nouvelles lignes. Le réseau Cho-
letbus nait. Pour la petite histoire,
le premier nom, « Le bus - ville de
Cholet », est recalé au profit de Cho-
letbus, un choix de l'ancien maire
Maurice Ligot. « Les premiers jours
sont compliqués, raconte Marc De-
layer. On a tout de suite vu qu'il fal-
lait mettre des correspondances
systématiques en centre-ville. » Lz
frequence des bus passe a 15 mi-
nutes.

Le passage emrégie publique

En 1897, le contrat avec GGFTE est
rencuvelé. Mais fin 2001, des conilits
sociaux surviennent dans la socié-
té. « Pendant deux jours, en fé-
vrier 2002, presqu’aucun bus ne
circule. » Le probleme se régle en
mairie avec Gilles Bourdouleix. Alors
gue la communauté d’agglomération
du Choletais (Cac) voit e jour et que
la compétence transports passe de
la Ville a I'Agglo, les élus n’hésitent
pas longtemps : la délégation de
service public est peu avantageuse,
mieux vaut opter pour « la gestion
directe », D'autant que I'apport tech-
nique de CGFTE restait 2 démontrer.
Le 1% janvier 2003, Transports pu-
blics choletais (TPC) est mise en ré-
gie publique.

14 lignes sur la totalité de ’Agglo

Le réseau fonctionne sur I'ensemble
de la Cac, soit 5 lignes permanentes
et 2 lignes réssrvéss aux heures de
pointg, sans oublier 7 lignes de car

! supplémentaires pour se rendre

“dans-es-communes limitropiresmiory:-»
née aprés annég, « Choletbus ac-

jcompagne le développg;nongdé la

ville! Des dessertes sont créées, le
cozur de ville amélioré. » En 2011,
4.2 millions de personnes prennent
le bus, chague annge. Elles sont
3,6 millions sur Cholet uniquement.

Transports publics choletais grandit

egalement, et compte dorénavant 72
szlariés.

Cholet dans la fourchette haute
Les statistiques sont parlantes. Pre-
nons par exemple le nombre de
voyages par kilomeétre, qui démentre
« |'efficacité d’'un réseau. Plus le
chiffre est important, plus le kilo-
métre est utile » : 2,3 voyages par
km, « au méme niveau que Blois ou
Laval, et devant La Roche-sur-Yon,
On était complétement largué il y
a 20 ans, aujourd’hui, on est large-
ment devant, parmi les aggiomé-
rations de moins de 100 000 habi-
tants ». Derniére preuve de la bonne
dynamicue de Cholelbus, son démé-
nagement du site actuel rue du Lan-
geais a quelques centaines de me-
tfres de &, sur les anciens terrains de
Point P (17 000 m?), en 2013,

Christian MEAS.

oletbus

Aller plus loin

ch

Le chauffeur Guy raconte ses débuts

Guy Prieur, 82 ans, est entré dans
I'entreprise le 1°" septembre 1877.

€< Cela fait 35 ans que je suis dans
I'entreprise. Rien n'était comparable
s&aujourd’ huisdesrentraisspoer aug-
menter la fréquence de passage des
Bus, d'une @efiEheurs awm; quart
d’heure. Les correspondances s'ef-
fectuaient 2 I'Abreuvoir, puis au 1%
septembre 1877, devant le théatre de
la place Travot. On pouvait y circuler
2 double sens. On arrivait & peine a

passer, mais les bus &taient plus pe-
tits. Il N’y avait pas la direction assis-
tée, ni 'embrayage automatique.
Aujourd’hui, tout est beaucoup pius
facile. Les bus sont plus conforta-
bles. Il v a le chauffage, le désen-
buage. Je me souviens de clients
nous gidant a essuyer le pare-brise
sur le cdté ciroit. J'ai toujours éprouvé
du plaisir & faire mon travail. A force,
je connais les usagers habituels. A la
fin de l'anneée, je pars 2 |a retraite. Un
peu avec nostalgie. »»

Ouest France — Lundi 10 septembre 2012
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12.LES SOLIDAIRES, PARTENAIRE DU CHOLET BASKET ENTREPRISE

Hexen

CUISINE - CHEMINEE

Lenseigne Hexa renoue avec la croissance

Lenseigne choletaise Hexa posséde
six magasins dans la grande région.
Apres ses difficultés passées, elle a
retrouvé une bonne sant€.

La récente liquidation judiciaire de
I'entreprise Les Solidaires Batiment a
Cholet a eu un impact sur I'image de
la société Hexa. De prime abord, on
se demande pourquoi, les deux so-
ciétés étant bien différentes et n"ap-
partenant pas au méme groupe.
Raphaél Robert, le dirigeant de I'en-
treprise Hexa spécialisée dans I'ins-
tallation de cuisines, de salles de
bain et de systémes de chauffage
s‘en explique. « Nous sommes aussi
connus dans le Choletais sous le nom
Les Solidaires. Or, depuis 2010, les
deux entreprises n‘ont plus rien & voir
méme si elles partagent une histoire
commune. »

Scission des activités

Jusqu‘a la fin de I'année 2010, I'acti-
vité Les Solidaires Batiment et Hexa
Cuisines faisaient partie de la méme
société anonyme, une société co-
opérative de participation (SCOP).
« La crise de 2008 a contraint les ac-
tionnaires a prendre des décisions. 1
v a eu un changement de direction et
j'ai été appelé a prendre les rénes de
I'entreprise. J'héritais d’un projet ambi-
tieux d’ouverture de 30 magasins qui
pesait lourd dans les comptes. Nous
avons pris la décision de stopper ce
projet et de nous concentrer sur les six
magasins existants en tablant sur de
la croissance interne. Dans le méme
temps, nous avons recherché un repre-
neur pour l'activité batiment qui était

b

déficitaire. La vente est intervenue en
décembre 2010. »

Des lors, Hexa Les Solidaires d‘'une
part et Les Solidaires Batiment,
d'autre part, sont devenues deux
entités juridiques différentes. « Depuis
deux ans, Hexa a neitement remonté
la pente. A fin aoGt, notre activité pro-
gresse de 10 % en un an » souligne
le dirigeant originaire de Nancy agé
de 38 ans.

« Nous devrions aiteindre 9,3 a 9,5 mil-
lions d’euros de chiffre d'affaires a la
fin de l'année avec une progression
de 50 % dans le secteur des salles de
bain. »

70 salariés
Apres avoir di orchestrer un plan
de licenciement il y a deux ans (25

P,

Cholet, LEcuyere, hier. Raphaél Robert dirige la société Hexa spédalisée dans
I'installation de cuisines, de salles de bains, de systémes de chauffage.

des 117 salariés), Hexa se remet a
recruter du personnel. « Nous étions
67 I'an dernier, nous sommes 70 au-
jourd’hui et devrons sans doute trouver
un plombier pour faire face aux chan-
tiers dans I'activité salle de bains. Nous
avons aussi pris quatre apprentis pour
préparer I'avenir ».
Pour Raphaél Robert, ce redresse-
ment (il @ méme créé un Comité de
redressement composé de collabo-
rateurs expérimentés) est a mettre
au crédit de « I'esprit coopératif. Il y a
désormais une trés forte appartenance
de chacun a I'entreprise. 70 personnes
se battent pour sa réussite. Quand on
est associé comme nous le sommes
au sein de la SCOP, on se doit détre
entrepreneur =,

Xavier MAUDET

Le Courrier de I'Ouest — Mardi 11 septembre 2012
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13.SALMON ARC EN CIEL, PARTENAIRE DU CHOLET BASKET ENTREPRISE

[

GROUPE

SALMON
ARC EN CIEL

GSA. A la conquéte des centres-villes

e TEXTILE Spécialiste du cadeau de
naissance, le groupe Salmon Arc en Ciel
(GSA) lance Sucre d’Orge et Cie. A 3 ans,
I’ambition est d’ouvrir 32 boutiques de
cette nouvelle marque enseigne. Ce
concept doit garantir la pérennité d'une
entreprise qui a perdu 140 salariés en

quatre ans.

5 uand au début de l'éte
|| Xavier Cunaud a eu la
. confirmation de l'oc-
: troi par la Région
d'un prét de redéploiement
industriel offensif, a hauteur
de 2 ME, le président du Grou-
pe Salmon Arc en Ciel (GSA] a
dll pousser un ouf de soulage-
ment. Il faut dire que depuis
son arrivée en 2008 a la prési-
dence du groupe familial, suite
au décés brutal de son pere
Bernard, Xavier Cunaud a
davantage géré la diminution
que 'expansion de l'entrepri-
se, spécialisée dans le cadeau
de naissance at la petite enfan-
ce avec ses marques Sucre
d'Orge et Berlingat.

e

Un concept a 12 ME

En quatre ans, les effectifs ont
fondu, passant de 340 a 220
salariés. Le chiffre d'affaires a
suivi la méme pente, de 45 M€
en 2004 a 30 M€
aujourd’hui. Les raisons invo-
guées par la direction sont mul-
tiples: hausse du prix du
coten, delocalisation en Asie,
recul des commandes des
hypermarchés, perte de licen-
ce avec Disney, baisse du pou-
veir d'achat, elc.

Pour de nouveau parler de
croissance a Villedieu-La-
Blouére, Xavier Cunaud a déci-
dé de créer un réseau de bouti-

ques avec une nouvelle mar-
que enseigne: Sucre d'0Orge et
Cie. Un plan stratégique de
12 M€, sautenu par le conseil
régional [500.000 €), un pool
bancaire (4.375 M€) et Oseo,
qui garantit 70% du capital
emprunté, remboursable a
trois ans.

La direction de GSA imagine le
déploiement en trois a cing
ans d'un réseau de 32 bouti-
ques dont 26 en franchises, ce
qui pourrait cenduire & une
centaine d'embauches direc-
tes et indirectes. La premiére
boutique Sucre d'Orge et Cie a
cuverl en février 3 Paris |10e
arrondissement) en lieu et pla-
ce de la précédente Sucre d'Or-
ge. La création du réseau va se
poursuivre dans ('Ouest. Ainsi,
la boutigue Berlinget @ Nantes
va étre transformée d'ici la fin
de lannée. A Angers, prés de
la place du Ralliement, et
La Rochelle, les emplace-
ments, toujours en centre-vil-
le, ant &té choisis. Las cuvertu-
res sont espérées dans un
délai de 3 3 9 mois.

Installés en centre-ville, ces
magasins Sucre d'Orge et Cie
recenseront l'ensemble de la
gamme du groupe (vétements
de jour et de nuit, literie,
jouets, packaging). Organisés
par univers, ils accueillent
notamment un atelier de

confection, des produits préts
a offrir et une liste de naissan-
ce.

Selon les études de GSA et
BBV, les cadeaux de naissance
ont la cote. Crise vu pas crise.
En moyenne, un nouveau-né
recoit 37 cadeaux pour un prix
moyen de 37 euros. Avec
830.000 naissances par an en
France, le potentiel semble
gigantesque. Les marques de
textile, de jouets, de mobilier
l'ant compris. Les vaisins Zan-
nier (IKKS Kids) et Publi
Impress (Coudémaill, Moulin
Roty ou Absorba représentent
quelques-uns des concurrents
du greupe Salmen Arc en Ciel,
présent sur toutes ces familles
de produits. « Mais il n'existe
pas de magyasin rassemblant
nos cing familles de produits.
La véritable innovation c'est la
cible. On ne s'adresse plus aux
mamans mais aux offrants. »

2 km de linéaires dans les
hypermarchés !

Cette distribution directe est
une petite révolution chez GSA.
Le groupe disposait déja de 7
magasins en France, en Belgi-
que et en Espagne. Mais c'est
a travers ces 2 kilometres de
lingaires dans les hypermar-
chés francais, avec Sucre d'Or-
ge, que le groupe s'est surtout
fait remarquer. Concus a Ville-
dieu-La-Blouére, siége histori-
que de l'entreprise prés de
Cholet, et fabriqués en Asie,
les produits GSA, et ceux faits
3 facon |Arc en Ciel Diffusion)
sont donc essentiellement ven-
dus dans les GMS [Cora,
Auchan, magasins U,
Leclerc...], les grandes surfa-
ces spécialisées |Aubert, Kiabi,
Fnac éveil & Jeux..] et en
grand magasin  (Galeries
Lafayette, Printemps].

Selon les études, Sucre d'Orge

est d'ailleurs la quatrieme mar-
que de la petite enfance [0-24
mois] en terme de notoriété
189%) derritre Verbaudet,
Bébé Canfort et Petit Bateau.
Dés lors, pourquoi ne pas avoir
sauté le pas plus t6t ? « On
n'était pas prét. Nos magasins
arrivaient juste a LUéquilibre.
Lexpérience nous a démontré
que la distribution élait un vrai
métier », avoue le P-dy.

Dans les Mauges, on fonde de
sérieux espeirs sur ce réseau
de boutiques. Il doit assurer la
pérennité de l'entreprise en
ameéliorant les ventes et les
marges méme si le dirigeant
assure que « Uentreprise est
saine financiérement » sans
pour autant dévoiler de chif-
fres. « On n'a jamais aucune
garantie. Ly a quatre ans, on a
pris la crise de plein fouet,
avec des haisses de 50% dans
certains pays. Iy a des risques
car ca va changer beaucoup de
choses dans le fonctionnement
de l'entreprise, confie Xavier
Cunaud. Mais ce projet est stra-
tégique dans un secteur en
mutation. Il va nous permettre
d'accroitre naotre visibilité, en
mailrisant notre offre et notre
communication, et de mainte-
nir nes posilions existantes, »
D'ici 2015, Xavier Cunaud a pré-
vu d’engranger 13 M€ de ven-
tes de la part des magasins, ce
qui devrait parter le chiffre d'af-
faires consolidé autour de
45 M€. Comme en 2004...

Thomas Giraudet

GSA
[Villedieu-La-Blouére]
P-dg: Xavier Cunaud
Salariés: 220
CA:30 M€
www.gsa.fr; 02 41 64 51 00

r Le Journal des Entreprises — Septembre 2012|
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Xavier Cunaud mise beaucoup pour le groupe Salmon Arc en Ciel sur le lancement d'un réseau de boutiques Sucre
d'Orge et Cie. La pérennité de I'entreprise se joue aussi sur ce nouveau terrain de distribution.

Le Journal des Entreprises — Septembre 2012

14.SOREGOR, PARTENAIRE DU CHOLET BASKET ENTREPRISE
4
X
Soregor oregor

Une offre internationale

Le groupe d’expertise comptable Soregor (60 M€ de
CA; 950 salariés) lance TCS global, un réseau
d’experts-comptables dédié au développement
international des entreprises. Avec ce service, le
cabinet angevin propose d’aider les cabinets confréres
a cibler des clients au profil international en
proposant de la formation sur les marchés
internationaux, de la mise a disposition d’outils
marketing et de développement ou encore la mise en
place d'une marque internationale. Outre Soregor,
TCS global, dirigé par James Frost, compte déja parmi
ses membres Taylor Cocks en Grande-Bretagne,
ThinkBridge en Chine, Edisa en Espagne, Dinos
Antoniou a Chypre et Tan Teo & Partners a Singapour. §

Le Journal des Entreprises — Septembre 2012
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15.VM MATERIAUX, PARTENAIRE DU CHOLET BASKET ENTREPRISE

VM Mateériaux - WM

Démarrage d’activité a Cholet Kisiiisg

A Cholet, l'unité de fabrication des blocs de coffrage
isolant et murs pré-usinés "Biplan” a démarré sa
production depuis avril. Encore au stade de chantier
test (réglages, obtention des avis techniques...)
['usine devrait bientot achever sa phase de
lancement pour une inauguration du site a
'automne. La filiale de VM Matériaux utilise sous
licence un systeme élaboré par le Canadien
Polycrete et répondant aux normes BBC. La
production sera destinée a la fabrication de maisons
individuelles, d’habitats collectifs et de batiments
tertiaires. Douze personnes y travailleront d’ici la fin
de U'année.
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16.AIR FRANCE, PARTENAIRE DE CHOLET BASKET A IRFRANCE /4

Air France
Un nouveau directeur régional

Eric Fuchsmann est le
nouveau directeur régional
grand Ouest d'Air France (70
salariés). Il succede a
Frédéric Verdier qui prend
la direction régionale d’Air
France pour la Belgique et
le Luxembourg basée a
Bruxelles. A 59 ans, Eric
Fuchsmann a fait toute sa
carriere dans le groupe Air
France au sein duquel il est entré en 1978. Il y a
exercé de nombreuses fonctions, a ['étranger
(Colombie, Brésil et Suisse] et au siége pour la
création du service Grands Comptes France puis
dernierement au poste de directeur reglonal Esta

——
= Otrasbourg. ~
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17.GROUPE MULLIEZ FLORY, PARTENAIRE DE CHOLET BASKET — el

Mulliez Flory ]
Le groupe soutient son chef

Pascal Roy, directeur commercial chez Mulliez Flory,
participe a U'émission MasterChef, le concours de
cuisiniers de TF1. Le groupe de 240 personnes du
Longeron spécialisé dans le vétement professionnel
n'a pas hésité a afficher son soutien public a cette
participation audiovisuelle. « La direction de
'entreprise s’est investie a fond en permettant a
Pascal de se lancer pleinement dans ce challenge et
ainsi réaliser son projet personnel. » Celui-ci souhaite
ouvrir un restaurant dans le centre de Nantes.
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