8. PRESENTATION DU MATCH DE COUPE DE FRANCE :

CB A LIMOGES POUR ESPERER PASSER UN AUTRE TOUR

Cholet s’en va défier Limoges
ce soir en Coupe de France
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Cholet Basket plonge dans le grand monde

Les Choletais défient le CSP Li-
moges ce soir dans le Palais de
Beaublanc. Tenue de gala exigée.

Si CB obtient son billet pour les 8¢s de
finale de la Coupe de France, les ob-
servateurs de |a Pro A le regarderont
d'un autre ceil. Car le terme d’exploit
prendra alors tout son sens. Laurent
Buffard ne dit pas le contraire tout en
exprimant un désir d’en découdre de
bon aloi : « On n’y va pas en vicimes.
Méme i on se mesure d une grosse écu-
rie avec 11 pros pour jouer sur tous les
tableaux et notamment I'Euroligue. »

Et si le CSP prenait la Coupe de
France a la legere ? Une supputa-
tion balayée par Laurent Buffard :
« JIs ont perdu le premier trophée de la
saison (N.D.L.R. : le Match des Cham-
pions a Rouen, victoire de Nanterre
70-54). Il y aura donc de la surmoti-
vation. En pius, ils jouent devant 1'un
des meilleurs publics de France, avec le
nétre. lis nont pas le droit de se rater
a Beaublanc. On sera tout seul au mi-
lieu. A nous de rester dans notre bulle. »
Justement, le large revers contre
Nanterre a donné des idées & la
concurrence. « Méme si leur dimension

Le Courri

athlétique est usante, ils ont des failles.
On les a vues sur la vidéo et on se sou-
vient aussi du match amical perdu de 4
points & Bressuire. s nous avaient pris
17 rebonds. Les gars ont été briefés a
I'entrainement, notamment sur le repli
défensiy, » confie Laurent Buffard.
Lentraineur de CB peut compter sur
tous ses soldats pour guerroyer en
Limousin ot les attendent Boungou-
Colo, Moerman, Baptista, Smith and
co.

Ce soir, 20 h, a Limoges
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Cholet sur orbite avec Banks en dynamiteur

Coupe de France (16° de finale). Cholet - Limoges (ce soir, 20 h). Face au champion de France en titre,
Cholet évoluera sans pressicn et avec un Cedrick Banks d'attaque.

Il ne connait que trop bien Beau-

lane, ce monument du basket fran-
gais qui n'nésite pasg, parfols, a virer
dans les extrémes. Cedrick Banks
a largemenl exploré la face un peu
hancale de I'antre limousine. C'était
an 2010-2011, L'actuel arriére de CB
y signe une saison chaatique. Cslle,
parmi les huit disputées, qui raste-
ra certainement sa pire en Pro A, Si
les stats demeurgnt honnétes (9,6
points et 2,4 passes en 28", l'am-
biance, elle, vire au rouge. Blesss,
mis a pied, hué¢ aussi, Banks n'a pas
aimé Limogss. Mais alors, pas du
tout |

« Je sais aussi écouter »

Voila qui sent bon la revanche, ce
sair, méme si avec les années, la ran-
coour s'est estompée, « Notre princi-
pal objectif reste le championnat.
Mais la Coupe, j'en connais |e par-
fum, je I'ai gagnée (avec COrléans, en
2010). Ce sont toujours des mat-
ches spéciaux. Surtout si c’est Li-
moges en face », rigole 'Américain.
Le décor est planté.

Lt Banks est lancé. Premier de cor-
dée dans la succession des leaders
offensifa de CB, samedi soir, devant
Dijon, il prouve qua 32 ans, la pente
peut encore étre ascendante, du
moins jusqu'ici. « Physiquement, je
crois que ja ne me suis jamais senti
aussi bien en début de saison, livre-
I-il, enthousiaste. Tout le monde,
ici & Cholet, fait en sorte que tu te
sentes bien, que tu n'aies pas de
préoccupation en dehors de I'en-

trainement et des matches. Je n'en

attendais pas moins, mals je ne
suis pas dégu. »

Tant misux. Car un Banks bien
dans sa téte et clans ses haskets se
mue facilement en chef de meute.

Qu'il est déja. « Les gars sont a
I'écoute, analyse I'élégant Américain.
Mais je sais auss| écouter. Certains
joueurs ont du vécu. C'est vrai, j'ai
de l'expérience, mais la force de
cette équipe est d'avoir aussi de
jeunes joueurs qui connaissent le
haut niveau. »

Il faudra bien gala pour venir & bout
d'un CSP soulfflant encore le chaud
et lo frold. Le froid, c'étsit il y a une
semaine pour le Trophde des Cham-
pions (défaite 70-54 devant Nan-
terre), Le chaud, ¢'était dimanche
soir davant Nancy, bien palichonne
face un CSP retrouvé (victoire 75-
56), Meis assurément, Westermann
et consorts n'ont pas encore trouve

leur rythme de croisigre. Une chance

pour CB 7 Banks a noté, ¢'est slr.

LIMOGES : 5. J. Smith ; 9. L. Wes-
termann ; 10, L. Kanté ; 12. O, Cama-
ra: 13. J.P Batista ; 14, F. Zarbo ; 16,
N. Boungou Colo ; 17. BP Aimagou ;
18. A. Moerman ; 25. R. Curry ; 44. T,
FPlaisted. Entraineur @ Jean-Marc Du-
praz.

CHOLET : 5. C. Oliver ; 6. R. Jomby ;
8. J. Roussalle | 15. Z. Peacock ; 18,
N, De Jong ; 21. P. Delaney ; 23. K,
Moendadze ; 34. G, Banks ; 35. Y.
Morin ; 41. N. Minnerath. Erdraineur :
Laurent Buffard,
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9. CHOLET BASKET UNE ENTREPRISE A PART

CB, une entreprise a part

Vendre un spectacie dont le résultat est incertain, voila le quotidien tres particulier de Cholet Basket.
Dans ce contexte, comment le club fait-il pour draguer et fidéliser les investisseurs privés ? Décryptage.

Freddy REIGNER
freddy,reigner@courrier-ouest.com

Chaque Jour, on est sur Ia sellette.

Mais moi, j'ai besoin de ¢ca pour

vivre. On n'est pas une socié-
i comme les autres. I| v a tellement
d'émotion, de pression. Le baskef, C'est
un spectacle ! » Dans son bureau,
Thierry Chevrier est un directeur gé-
néral plutdt réaliste, Etre directeur
général d'un club comme Cholet Bas-
ket, ce n'est pas que mettre un cos-
tume les soirs de matches. C'est aussi
et surtout faire toumer la boutigue,
une entreprise plutdt, forte de 28 a
32 salariés, selon les saisons, et do-
tée d'un budget de 4,3 millions deu-
ros. Ce n'est quand méme pas rien,

Un ticket d'entrée fixé
a 1500 € minimum

Sur cette somme-la, deux millions
viennent de la sphere privée. De I'ar-
gent qu'il faut aller chercher. Et 13, ce
n’est pas une mince affaire. « Quand
on démarche, notre discours est axé sur
de grands principes, détaille Sandrine
Daniel, responsable commercial et
marketing au sein du club. Fidéli-
ser les clients, créer des liens hors du
contexte de I'entreprise, intégrer un ré-
seau d'entreprises, se donner une image
liée au sport... »

Cela doit avoir du bon, car aujour-
d’hui, Cholet Basket, ce n'est pas
moins de 206 partenaires privés.
Le ticket d'entree ebt fixe a 1 500 €
minimum. Mais les entreprises peu-

vent aller beaucoup plus loin. Il y .

a notamment les parienaires ma-
jeurs - qui versent entre 50 000 et
100 000 € - et les partenaires pre-
mium, le nec plus ultra. Ici, on est
au-dela de 100 000 €. Des investis-
sements qul deivent tout de méme
commander quelques exigences en
matiére de résultats... Eh bien, non!
« Je n'ai jarmais conny un partenaire
qui nous mettait la pression », glisse
_ Thierry Chevrier. « En fait, complete

Cholet, le Smash, jeudi. Le club des partenaires privés de Cholet Basket réunit plus de 200 entreprises, comme le soulignent

=

Sandrine Daniel, responsable marketing du club, et Thierry Chevrier, directeur général de CB.

Sandrine Daniel, ! y a une chose sur
laquelle ils sont exigeants : e compor-
tement de |'équipe. Lattitude, ¢a, Cest
trés important pour eux. Aprés, les ré-
sultats,.. Ce sont des chefs d'entreprise,
ils savent que les choses ne sont pas
forcément simples. Vous savez, I'an-
née derniere, ['équipe n'a pas eu des
resuitats extraordinaires, mais les soi-
rées VIP ont aussi bien marche que les
saisons précédentes. » Et puis voila,
dans les bureaux, dés que le coup
d‘envoi d'un match est donné, onne
maitrise plus rien, C'est ce qui fait Ia
grande particularite de I'entreprise
Cholet Basket, comme toutes celles

qui évoluent dans le monde sportif.
«On n'a pas la main sur le résuliat, in-
siste Thierry Chevrier. !l faut donc se
dégager ae ¢q, prendre du recul. Et éfre
bon dans ce gu'on fait a coté, comme
I'accueil. »

Finalement, seule une descente en
division inférieure pourrait impac-
ter la structure en profondeur. Dans
quelle mesure ? = Je ne veux pasy pen-
ser, répond le directeur genéral de
CB. Des emplois seraient-ils menaces ?
Qui, peut-étre, je ne sais pas... Notre
structure est guand méme solide {» Une
saison en Coupe d'Europe, comme
celle que va vivre justement CB, n'est

pas sans incidence non plus. Cela
représente une baisse de « 30 000 a
50 000 € » sur les partenariats prives,
« Mais comme la Pro A est passé de 16
@ 18 clubs, on va pourvoir se ratiraper
avec deux matches supplémentaires a
domicile. » Tout calculer, sans cesse.
Et trouver de nouvelles marges de
manceuvre. A I'image des produits
dérivés, autre renirée d'argent privé.
= £En moyenne, on dégage dans notre
boutique 1 000 € de chiffre d'affaires
pour un match a domicile. C'est bien,
mais on peut monter en puissance. A
nious d'innover. »

e
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Pourquoi les investisseurs mettent de l’argent

alo CO  Egemre UZAMEARD
)

On nous dit que les temps sont durs,
que I'eépoque est aux restrictions, que
les robinets du financement sont fer-
més... Il y a beaucoup de vérité la-
dedans, mais a c6té de ¢a, I y a aus-
si des entreprises qui sortent le ché-
quier pour rentrer dans le monde du
sponsoring sportif. Et a Cholet, = c’est
le basket », comme le souligne Steé-
phane Paye. « [, pour toucher [es
gens, c'est mieux que le foot », poursuit
le gérant d'Agir recouvrement, un
des cing partenaires majeurs de CB.

« On gagne de [a notoriété »

Que cherche le partenaire ? Primo :
de la visibilité. « Efre présent sur les
maillots, C'est pour nous irés important,
explique Didier Barre, patron du Su-
per U de Chemillg, soutien financier
historique de CB et devenu au fil des
ans administrateur du club. C'est de
V'espace publicitaire, un espace bonifié
par I'image dynamique du sport. Etre
avec CB ne nous améne pas plus de
clients, mais c’est de la notoriété en
plus. »Et ¢a, pour une entreprise, c'est
tout sauf anodin. Surtout que le pu-
blic basket est plutot hétéroclite. «On
refrouve des jeunes, des retraités, des
famiiles, glisse Stéphane Paye. L'éven-
iail est frés [arge et fouche toutes les ca-
tégories. Aprés, avec hos clients, on peut
parter des affaires autour d'un verre, en
loge, c'esttoujours plus sympa. Cestun

Cholet, Ia Meilleraie, lundi Michel Le Huerou et Stéphane Paye, deux parre-_
naires privés de CB, ici en compagnie des joueurs et du président Fatrick Chiron.

vrai moment de communication. =1y a
donc du bon et rien de désintéressé.
Forcément. M&me sl tous I'avouent !
CB les fait vibrer, = Vous savez, j'ai
beaucoup transpiré a la Meilleraie du
temps de Warner, remarque Michel
Le Huerou, patron de Diffusion ser-
vice, nouveau venu dans le club des

parienaires du club. Je me prends
trés facilement au jeu. » Méme son de
cloche du cdté de Didier Bamé : « Je
ne rate pas un match de la saison &
domicile ! Cest une passion pour mo. »
Stéphane Paye : = C'est un vrai spec-
tacle. Vous savez, je n‘ai que des trés
bons retours de la part des clients que

nous invitons. ~ Le retour sur investis-
sement n'est pas quantifiable. Seule-
ment, étre dans la place, inviter ses
clients les soirs de matches pour les
fidéliser, recompenser aussi les sala-
riés en leur offrant des places, c'est
ca le ceeur de cible du partenariat.
= Pour se faire connaitre, il faut se faire
volir. - Stéphane Paye résume bien les
choses. Et chaque soir de maich a
la Meilleraie, ce n'est pas moins de
5 000 paires d'yeux qui se donnent
rendez-vous...

FR.

A SAVDIR

Premier match officiel de CB,
ce soir a la Meilleraie

Le championnat de Pro A reprend
officiellement ce soir. A 'occasion
de la 1™ journée, Cholet Basket re-
coit Dijon. Coup d'envoi a 20 heures,
a la Meilleraie. Pour la petite anec-
dote, C'estla troisieme année conse-
cutive que les Choletals accueiflent
les Bourguignons en ouverture du
championnat. I y a deux ans, Cho-
let Basket avait mordu la poussiére
(63-65) avant de prendre sa re-
vanche l|a saison demiére (85-75).
Tarifs des places : 23, 19, 14, 10, 7
et 4 €. Match des espoirs en lever de
rideau, a 17 heures,

Le Courrier de I’'Ouest —Samedi 27 septembre 2014

10.SOIREE PARTENAIRES : LUNDI 22 SEPTEMBRE 2014

«G
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de l'entraineur Laurent Buffard et de Gllles

\]D@ED@ ensemmble b

Lun. 22 sept. : Patrick Chiron, président de Cholet Basket, présentait féqmpe version 2014-2015 a lensemble dPs maires de la C
Gilles Bourdouleix, Florence Dabin, vice-p

beidd, Snéral

du Conseil

.

ion du Choletais, son président

ainsiqu'al'e

ble des 206 partenaires et entreprises privés. Une présentation ponctuée par les interventions

qulse parun

9

ble !» affirmé. A noter auss! la présence de Christian Michalak, sous-préfet,

Synerge

—Mercredi 1°" octobre 2014
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11.DES NOUVELLES DE :

- RODRIGUE BEAUBOIS

La résurrection de Beaubois passe par Le Mans

Pro A. L’ancien de Cholet Basket et des Dallas Mavericks s',e‘st engage
avec Le Mans cet été. Un choix qui peut surprendre. En fait pas tant que cela.

« Heursux qui comme Rodrigue
Beaubois & fait un beau voyage », au-
rait pu écrire le paéte. Sauf que pour
le nouvel arriére du Mans Sarthe Bas-
ket, la conclusion n'est pas comme
dans la poésie. Beaubois ne pose
pas ses valises avec le sentiment
du devoir accompli. Plutot avec I'im-
pression de ne pas avoir été jusqgu’au
bout de son réve.

Quatre saisons de NBA aux Mave-
ricks de Dallas, un match avec une
fauille de stats chargée de 40 points,
un soir de mars 2010 face aux Gol-
den States Warriors et puis surtout,
une moyenne de 1,286 points en 182
apparitions, le tout saupoudré d'une
saison 2013-2014 presque blanche
avec un passage au Spirou Charleroi.
Il est Ig, le paradoxe Beaubois. Celui
d'un joueur gui revient chercher un
deuxieme souffle prés du « pére »

Au nom de Kunter

« En signant au Mans, mon objec-
tif est de retrouver des sensations,
un rythme, la forme aussi, explique
posément I'ancien Choletais. Il était
important pour moi de disposer
d’une avant-saison pleine pour que
je puisse bien me préparer. » Mais
pourquoi Le Mans ? Cette saison,
aprés des campagnes en Euroligue
el en Eurocoupe, il a glissé vers I'Eu-
rochallenge. Moins clinquant.
Beaubois évogue la présence.d’Er-

il . ., s
Beaubois sous le mailiot du MSB,

man Kunter : « Je le connais trés
bien. Je sais qu’il est capable de
me motiver. |l a soif de succes avec
le MSB. » Le fils prodigue a retrouvé
son mentor. « Mon choix a été assez
facile a faire. C’est dur de retrouver
san meilleur niveau. Il a cette exi-
gence dont j’ai besoin. »

Pourtant, au cours de I'éte, lors-
qu'cn l'a appelé pour dispuler la
Summer lLeague aux FEtats-Unis,
Beaubois n'a pas hésité trés long-
temps. « On mavait invité. Cela
aurait été béte de ne pas y aller.
Je savais que jaurais du mal, car
cette compétition est un véritable
combat. J'avais eu la chance de la
faire en tant que joueur drafté, je
voulais la revivre avec un autre sta-

tut. Des équipes souhaitaient me
voir. J'aurais été surpris d'étre rete-
nu. Cela n’a pas été plus loin. J’ai le
sentiment d’avoir semé pour le fu-
tur. Je garde la NBA dans un coin
de ma téte. »

En attendant, il va retrouver les par-
quets du championnat de France.
« Je vais y aller étape par étape.
Aprés... » Le protégé de Kunter a un
« objectif final » qu'il garde pour lui.
« On me dit que je ne suis pas un
joueur régulier alors je vals cher-
cher cette régularité. » Beaubais en-
tame une opération reconquéte. De
lui-méme avant tout. Elle passe par
Le Mans, ville-étape dans la carriere
d'un joueur qui dit « avoir appris de
ses erreurs, »

Stéphane BOIS.

La premiére journée

Hier sair : P2u-Qrtrnez - DA2ans ... .o 720
Samedi: Bourg-en-Bresse - Le Havre .
Chalons-Reims - Panis-Levallois ... .
Chalet - Dijon v
Lo'Mans = ROUAN i v Sie bl Sl S
Nanterre - Chalon/Salne

Dimanche : Limoges - Nancy....
Lundi : Boulogna/Mer - Gravelines
Mardi : Strasbourg - Villeurbznne...

Euroligue : ’Asvel échoue au port
Sous 'czil de son nouveau président,
Tony Parker, le club rndnalpin n'a pas
validé son ticket pour I'Euroligus, hier
soir a Ostende (Belgique), battu par
les Russes de Kazan (73-88).

Ou




« Retrouver mon niveau »

BASKET-BALL, L'ancien des Mavericks de 1allas, Roedrigue Beaubois, débarque en Pro A au Mans.

le championnat de France a
repris ses droits ce week-end.
Cetie saison, équipe du MSE va

ir sappuyer sur Rudrigue
Beaubois. Certes, lancien de Cho-
Iet est actucllement blessé pour
six semaines. Mais, le champivn
de NBA avec Dallas, espére bien
refruuver des sensations en
Sarihe. il (lvre ses sentiments sur
1a Pro A, revient sur son parcours
et se projette dans l'avenir.

Kaly PARIS
A3ty e rarsdmalmadiboe orer

Cela ne duit pas tre simple de
quitter I3 NBA pour se retrouver en
France et joneren Pro A 7
Rodrigue Beaubois : C&sl [0ln d&lre
une décision #uidente 3 prendre mais
2 eros qua un muornent, 3l fus se e
metire en question, se poser [£5 VIals
problémes 2l dire honnéls avec sol-
mérre. Faura: pu rester Krbus e @lrc
un simple joueur de rotation, mals c2
11'est vraiment pas <e que je souhax
tals, Rester @ le hanc et re quasiment
Ppas jouer, C'es: difficle a gerer. Cédait
niicux pour mok de eevenir en Ewops.
Le pius Impertant, c'est de retrouver
ces sensations. )
Vous avez connmu pas mal d¢ bics-
sures depuis quelques années,
dailleurs, vous sorlez prmiquement
dune saison hlanche.

Qui, et la demidreen dals, en 2013, ma
jracture d¢ la main gauche m'a énor-
mément handicapée. Beauwwup de
pemsonnes disent que.je suls partl irap
It Aux Frats-Lomis, et étre, ma's jene
vegrettzrien et puis. on ne peut pas re-
verir en arriiee. Cost falt, Jo préfare re-
ZATder devant. AloTS oul, Cest vral qua
lena pratiquement pas joué la saison
Jderniire, yue j'ul beawodp de retard
par rapport aux autres, mals & slen
Finteniion de (= combler, de retrouver
mnn hasket ot de redevenic lu joucur
que Fétais. Cost mon ambllon avecie
Méns celle annee,

Pourqunl Ia Pro A et pas un grand
club européen qui dispuste I'Euro-
league 7

La Pro A c'est un championnat qui
monie en ouissance depais guelgues
arnées. Et pour moi; Cest le plus phy-
sque el le plus athlélque en Furape.
Aprés, [ai e quelques propusitions
de grands dues. 0 voulak que je signe
DIUE une bngue période, me teretre
d &plomh &2 aveirun proget de dub sur
le long terme. Ce n'est pas <@ que je
veux pour e moment,

Pour repartlr en NBA 2

Je 'ai pas abandonneé ldéa Cest ol
Jjuurs dans Lwn oin O¢ ma wte, Quanc
tu goftes & ce championnat, c'est tel-
lemen: grisant que forcément, tu v
¥ Tevenir,

Marquer 40 points en sortie de banc
en 3D minute de jeu, ¢a vous rap-
pelle quelque chose ? (NDLR : #n
mars 2010, il affole Ies compieurs
face aux Golden State Warriors 40
pts, 8 rebonds, 3 passes, 3 contres)
CC jous T, fcn ne pousait mranmer.
Sr |a rercortte précédente, deux jours
avart le coach ne m'avait pas fait ren-
trer. Je suis done arrive aux Wartiors

Trélazé, samedi 20 septembre. A 26 ans RIATIR BPGUANTS S& VETTAR Dier
repvrtic et NBA we jois o forme refiounade.

€N PENSANt GUE J2 e jouerai pas, s
vénlable pressicn. Dgja a I"échautie-
ment, jB me souviens gue lous mes
shoots reniralent, Le coach m'appelle,
j¢ renire el Lot ce que je tente. je le
réussis. Mes coéquiniers ont compris
que javais Ia main chaude & |3 40
meitre £ a 3 points.

Vous avez effectué toute vulre for-
mation a Cholet, vous avez égale-
ment débuté €n Pro A avec cette
équipe et wous volla chez < I'enne-
mil », Le Mans, pourguoi ?

{Juand je suis revenu en [rance, en dé
but annde. Cest Cholet qui m'a ac-
culil pour que j& puisse menraine
svac des cogquipiers. Alors our. Cholet
rizstera towgours mon ctul, mais les pro-
Jets du Mans e convenaient micux.
Larrivée au MSB de l'ancien entrai-
neur de Cholet, Erman Kunter, votre
mertor, cela a heaucoup aidé ?

Oul, Ces: str que lorsque ji apprls
qe'il venait au Mare, «a & vesc dans
[a balance. zmman, casten '*xlrcamrr
titeur. Il veul ioul gagner ot jouer sur
1035 les saliesux. & Cholet. 1 etail deja
cornme w. Cestun coach qui repoesss
twoujours les limiigs el fai vraimeant be-
soln de £a en oF mnmertt

Léquipe de France, aved FEUro 2015
en France, Wour y pensez ?

Cect un 1éve de gamin. Malheureuse-
ment, je 1me suis Dlesst au moment ofl
je powrals v aller Désorma's, il y @ une
£r0s5C CONQUTENCE a Lous les postes.
Cest sdr que 'y pensy, mais diague
chose en son temps.

Un pronostic pour ¢ette saison de
ProA?

Cestdifficile. Ce championnat est tell=-
mers bornogene, Pour le débul, suss
sourg, Limnges et "ASVEL serunt cn
avance sur lcs autres formations. Mals
ay final, Cest JiHicile. Le Mans sera
alen place

= RODRIGUE BEAUBOIS

NE lg 24 février 1238
A nalna-Alm Goatenps)

1, 86 m / ARRIERE-MENEUR
Formd & Chaist Rasket, Jrafe g 2009
i 23 pasilive par Jai0ma Gy,

CARBIERE PRMESSHINHELLE
PUAG-2N02

AP0

20732008

20392010 Dalias WK, 7.1 aps

2010-20¢1 Nallza (@A ptey

T2 Nallas @8 pls)

“12-2015 7 Dalzsiapl)

Mz 2 juin 2014 Charerdi 3. 2 ptg)
fiicue =tnias)

Depuls uir 2014 WGE Fro A

PAIMARES

o VEnquer” 02 A Semans dey As
3yee Cho'at (2008)

» Fzhista de 13 Ciupe o2 France

avat Cholet2008)

= Fazlistz de I'Ev-ochzilenne

avzc Chole: “ane & Nedanna (20081

« ChaTainn de I7 divisicn Sud-Ouesi
en 2010 awas Dallas.

« Ghamgion NBA on 2311 aves N3llss.

de I'Ouest —Lundi 29 septembre 2014
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12.AGIR RECOUVREMENT, PARTENAIRE MAJEUR DE CHOLET BASKET

AGIR

Recouvrement

ADRIEN HARDY REMPORTE LA 1ERE EDITION DE LA LORIENT HORTA SOLO !

Le marin nantais a franchi la ligne d’arrivée devant la rade de Lorient a 22h 14 minutes et 19 secondes samedi
soir dernier, avec 4 et 17 minutes d’avance sur Charlie Dalin et Xavier Macaire.

Et de deux : deux trophées en deux ans !

Apres sa superbe victoire lors de la Generali Solo en octobre 2013, le skipper d’AGIR Recouvrement récidive
cette année et s’offre une nouvelle premiéere place dans une course majeure du Championnat de France de
Course au large. Comme en Méditerranée a I'automne dernier, la victoire d’Adrien réunit tous les ingrédients
du champion : mental d’acier qui lui permet de gérer la pression de ses adversaires, grande sagesse tactique
dans les fins de course, gestion de course parfaite, réussite ...

Marin désormais incontournable du circuit Figaro, le skipper d’AGIR Recouvrement termine a la 2 place au
Championnat de France de Course au large 2014.

13.BODET, PARTENAIRE MAJEUR DE CHOLET BASKET

Bodet

Sport

Une croissance
sans temps mort

Avec ses savoir-faire multiples sur la mesure et la gestion du
temps, le groupe familial de Trémentines, occupe une place
de leader européen sur la plupart de ses marches.

Déja présent 3 l'international ou il fait 20 % de son chiffre
d'affaires dans une centaine de pays, il souhaite se renforcer
encore 3 l'export, notamment en direction du Proche et du

Moyen-0rient. Pase11
eprises n° 3vembre 2014
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Bodet.
Une croissance sans temps mort

®Le groupe
familial, leader
européen dans la
mesure et la
gestion du temps,
souhaite se
renforcer a I'export,
notamment en
direction du Proche
et du Moyen-Orient.

I, ue ce soit sur un quai
' de gare [les fameuses
(. & horloges a cadran de
% \a SNCF), quand on
fait un plein d’essence, dans un
stade ou une salle de sport,
une église..., nous nous som-
mes tous trouvés un jour
devant un produit fabriqué par
Bodet. Et cela, un peu partout
dans le monde car le groupe
exporte ses savoir-faire dans
une centaine de pays, via un
réseau de 300 distributeurs.
Cette société familiale, basée a
Trémentines, est LE spécialiste
européen de mesure et gestion
du temps et une des entrepri-
ses les plus emblématiques de
"Anjou. Presque une fierté loca-
le. C'est également l'un des
sites industriels les plus éton-
nants du territoire ol métiers
traditionnels et haute technolo-
gie se cétoient. Car «on fait
tout chez Bodet ! », aime a rap-
peler Jacques Burel, le direc-
teur du département affichage
et horlogerie, entré dans l'en-
treprise il y a 35 ans. Tous les
process industriels sont “mai-
son” : boitiers d’horloges usi-
nés en 3D numérique depuis
fin 2013, circuits imprimés et
cdblage réseau... l'entreprise
fabrique méme ses propres
outils pour son activité de res-
tauration de cloches et clo-
chers d’église !

Une diversification liée aux
évolutions technologiques

Le groupe, dirigé depuis 1992
par Jean-Pierre Bodet (qui
détient 60 % du capital), - arrie-
re petit-fils du fondateur, Paul
Bodet, artisan-ébéniste de Tré-
mentines, qui s'est tourné vers
U'horlogerie en 1869 aprés
avoir installé la cloche de U'égli-
se de son village, - emploie
aujourd’hui 630 collaborateurs
(dont 530 en France) pour un
chiffre d'affaires de 67 M€.

Au fil de son histoire, la société
a su saisir les opportunités

Avec ses savoir-faire multiples sur la mesure et la gestion du temps, le groupe occupe une place de leader sur la plupart de ses marchés. Ses horloges

(photo) sont fabriqué

de A a Z sur le site de Trémentines, du boitier en pl

aux circuits i

liées aux évolutions technologi-
ques et a diversifié ses activi-
tés. Avec l'arrivée de l'électroni-
que, l'entreprise artisanale est
passée a l'horlogerie industriel-
le dans les années 70 sous l'im-
pulsion de Pierre, le petit-fils
du créateur, a Uorigine égale-
ment de Uactivité de chronomé-
trage sportif dés les années 60
et du développement du réseau
commercial. Avec l'avénement
de la micro-informatique dans
les années 80, ce sont des solu-
tions logicielles de gestion du
temps et les badges de contré-
le d’accés qui sont développés,
un domaine déployé désormais
par la filiale choletaise Bodet
Software (qui s'est diversifiée
depuis un an sur les logiciels

de gestion RH et annonce déja

+10 % de croissance sur 2014).
«0n a vraiment décollé quand
on s’est lancé sur le softwa-
re », souligne Jacques Burel.
L'activité pése aujourd’hui
50 % du chiffre d'affaires du
groupe et a été renforcée, en
2005, par 'acquisition du laval-
lois Osys (logiciels de suivi de
production). Le- groupe est
désormais scindé en 5 départe-
ments : software, horlogerie,
sport, campaniste ‘et Osys qui
sont progressivement filialisés.
Depuis deux ans, Ouest Crois-
sance, la filiale des trois Ban-
ques Populaires de l'Ouest, est
entrée au capital de Bodet
(25% des parts avec CM-CIC
Capital Finance). Une opération

destinée & accompagner le
développement, mais aussi a
préparer la succession de Jean-
Pierre Bodet. Ses deux fils Syl-
vain  (directeur marketing
Bodet Sport) et Pascal (respon-
sable export) ont rejoint le grou-
pe il y a quelques années.

Une innovation permanente

Un des atouts du groupe est sa
perpétuelle capacité d'innova-
tion. Des horloges intelligen-
tes, pilotées par radio ou satelli-
te aux sifflets haute fréquence
pour l'arbitrage des .matchs de
basket (le sifflet de Uarbitre est
connecté au panneau d'afficha-
ge) en passant par la derniere
invention : Videodisplay, solu-
tion développée en partenariat

L’activité campanaire bientot filialisée

On connait Bodet surtout
pour ses horloges et ses
© panneaux sportifs. Moins
pour son activité de cam-
paniste...

Nous sommes pourtant le
plus gros acteur francais
dans ce domaine. En
1992, nous avons concu un procédé de restau-
ration des cloches anciennes, par soudure au
bronze. Nous avons restauré 1.100 cloches
avec cette technique et nous avons 12.000 clo-
chers en contrat d'entretien sur les 30.000
que compte la France. Nous sommes égale-
ment le premier fabricant francais d’équipe-
ments de cloches et nous avons une équipe de -

Jacques Burel, directeur du département affichage et horlogerie

4 ingénieurs qui travaillent uniqguement sur le
clocher d’église. Nous fabriquons également
des horloges d'édifice (jusqu’a 6,50 m de dia-
métre), il y en a au musée d'Orsay, a la gare

Montparnasse, mais aussi a l'étranger, en

groupe ?

Malaisie, a Singapour, en Pologne...
“Quel est le poids de cette activité au sein du

C’est une activité stable qui pése aujourd’hui
23 % du chiffre d’affaires. L'organisation de
Uentreprise évoluant depuis quelques années
(filialisation progressive des activités avec
Bodet Software, Bodet Osys...), la partie cam-
panaire va étre filialisée a court terme et j'en
assurerais la direction.

avec Telelogos (éditeur de logi-
ciels angevin) pour diffuser des
contenus  multimédias
écrans LED, LCD et borne tacti-
le, ce sont sans cesse de nou-
veaux produits qui sont dévelop-
pés. La PME est méme a l'origi-
ne du concept de la distribution
horaire radio sur la base du
message horaire afnor.

Renforcement sur U'export

Le groupe qui ‘posséde 11
implantations en France, ainsi
que des bureaux aux Antilles et
a la Réunion, souhaite se ren-
forcer a U'export (20 % de son
chiffre]. En 1988, il ouvre sa
premiére filiale européenne a
Madrid. Il est aujourd'hui pré-
sent au Royaume-Uni, en Suis-
se, Belgique, au Portugal, au
Pays-Bas [filiale dédiée a l'acti-
vité software] et & Dubai depuis
deux ans. Le groupe affiche
des ambitions de développe-
ment sur le Moyen et UExtréme-
Orient, UAfrique et le Maghreb,
notamment sur la partie syste-
me de gestion du temps. Des
zones ou il a déja remporté
d'importants marchés (afficha-
ge dans 170 salles de sport au
Koweit, 40 horloges en or pour
la grande mosquée de La Mec-
que...).

Bénédicte Hascoét

BODET
(Trémentines)
P-dg : Jean-Pierre Bodet
CA 2013 : 67 M€
630 collaborateurs
(dont 530 en France)
02 4171 44 00
www.bodet.com

sur .

s e
ETAPES
1863

Création par Paul Bodet

1975

Lancement de I'horlogerie
industrielle

1987

Lancement de l'activité
gestion du temps

1992

Jean-Pierre Bodet devient
P-dg

2005

Acquisition d‘Osys

-LE MARCHE

Le groupe Bodet est
leader européen dans la
mesure et la gestion du
temps. Son activité se
décline autour de quatre
domaines ou il se trouve
en position dominante
(sauf sur le software, un
marché plus bataillé) :
I'horlogerie industrielle
avec de grands comptes
comme Carrefour, Bayer,
France Télévisions, la
SNCF (prés de 80 % du
marché des horloges de
quai et de gare)... ;
I'affichage sportif (leader
européen) ; I'horlogerie
d'édifice/campanaire
(premier acteur) et le
software. Ses horloges
(analogiques ou led)
équipent plus de 2.000
entreprises en France.
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14.LE GROUPE ERAM (GEMO), PARTENAIRE MAJEUR DE CHOLET BASKET

GROUPE ERAM

ENTREPREND AVEC BONHEUR: DEPUIS 1927

Gemo. 6 M€
pour doper sa logistique

Pour gagner en réactivité, Gémo (4.200 salariés,
867 millions d’euros de CA en 2013), filiale du groupe
Eram, équipe de systeme de tri automatique ses deux
plateformes logistiques qui réceptionnent les produc-
tions delocalisées avant de les redistribuer vers les
500 magasins de l'enseigne. Apres le site de Melay
dedié a l'activité textile et équipé au printemps, la
démarche se poursuit dans les locaux de Saint-Pierre-
Montlimart ot se trouvent la branche chaussures et le
sieége. Au total, 6 millions d'euros seront investis dans
'automatisation de la logistique et l'optimisation des
systemes d’information. « En passant d'un processus
essentiellement manuel a un process automatique
pour la partie vétements, nous pouvons traiter 14.000
pieces_a Uheure, explique Jean-Luc Boivin, directeur
logistique de Gémo, ce qui nous permettra de livrer
80 % des 500 magasins deux fois par semaine contre
une fois jusqu’'a présent. »

Pour la partie chaussures, la mise en ceuvre d'un sys-
teme de convoyeurs “intelligents” triera automatique-
ment les colis par magasin. Des adaptations nécessai-
res pour accompagner l'évolution des ventes multica-
nales sachant que les deux plateformes gérent égale-
ment en direct les livraisons liées aux ventes en ligne.
Ces sites approvisionneront aussi les nouveaux maga-

sins que Gémo compte ouvrir @ compter de 2015 hors /
de U'Hexagone. Apres la Belgique et la Suisse, une
offensive internationale va étre lancée avec comme

premieres cibles la Guadeloupe et le Maroc. La straté-
gie globale sera devoilee le 30 septembre.

Fabienne Proux
www.gemo.fr
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15.NICOLL, PARTENAIRE MAJEUR DE CHOLET BASKET ’V' z Z

BATIMENT - SANITAIRE - ENVIRONNEMENT
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Nicoll
Espace formation a Eurespace

Né d’un partenariat entre la CCl de Maine-et-Loire
et Uentreprise Nicoll, fabricant choletais de
produits plastiques pour le batiment et les TP
(1.300 collaborateurs, 188 M€ de chiffre d’affaires),
l'espace Nicoll a été inauguré, début juillet, au sein

du CFA Eurespace. Cet espace de 100 m?, dédié a la ’

plomberie et aux sanitaires vient renforcer le
dispositif formation de l'entreprise qui posséde
déja son propre centre technique. Le nouvel outil
accueillera ses premiers stagiaires des septembre
et ambitionne de former 300 personnes par an. Il
sera également ouvert a tous les stagiaires du CFA.
A terme, Nicoll espére dupliquer ce type de
partenariat sur ses 4 autres directions régionales.

reprises n° 327 — Septembre 2014
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16.ATELIERS DIXNEUF, PARTENAIRE DE CHOLET BASKET

Ateliers Dixneutf.

J

A la conquéte de I'Europe

o METALLERIE Aprés s'étre solidement
implanté sur le marché hexagonal, le
premier fabricant francais de solutions
techniques et décoratives pour le
chauffage hois espére séduire les pays

limitrophes.

Wi a5 question de s’endar-
~ mir sur ses lauriers.
La troisidme généra-
tion 3 la téte des Ate-
liers Dixneuf depuis juillet 2013
entend bien poursuivre la lan-
cée impulsée par leur arriere-
grand-pére Joseph Dixneuf en
1919, puis par leur mere et peti-
te-fille du fondateur Collette
rin. Basée a3 la Romagne,
prées de Cholet, [ancienne
entreprise de métallerie spécia-
lisée dans la réparation
d'outils agricoles a progressive-
ment évolue vers la fabrication
d'arlicles de ferronnerie, pour
se speécialiser dans les acces-
soires et les piéces technigues
pour cheminées et poéles 23
bais.

+ 15% en 2013

Aujourd'hui, la PME familiale
présidée par Raphaéle Lucas
et dirigée par son frére Manuel
Brin lactionnaires majoritai-
res], revendique la place de lea-
der francais de ['offre globale
dans ce secteur et affiche des
progressions de chiffre d'affai-
res 3 deux chiffres [+ 15% en
2013) porte par l'engouement
pour Le chauffage au bois. L'ac-
tivite est repartie en deux
grands secteurs : les soluiions
de raccordement d'appareils
de chzauffage bois et d’évacua-
tion de fumée (canduit, grilles
d'aération..] gui totalisent
72 % du chifire d'affaires et les
accessoires de décoration [ran-
gements 3 bois ou a granules,
serviteurs, protections mura-
lesl.

1,5 M€ pour Uextension

de la plateforme logistique
Trois quarts des venies sont
réalisés dans les réseaux de
spécialistes de la cheminée
{Philippe, Brisach] 2t un quart
en grandes surfaces de bricola-
ge [Leroy Merlin, Mr Bricolage,
Castorama...). « Nous sommes
le premier acteur francais par
la diversité des produits décli-
nee en 6,000 références el par
I'nffre de services [accompa-
gnement des clients, forma-
tions) », précise Raphaéle
Lucas qui prévoit une saison
2014 « trés forte ».

|'activité soutenue nécessite
d'agrandir une troisieme fois le
site industriel (13.000 m? situé
2 l'entrée du village]. L'exten-
sion de 3.600 m? de la platefor-
me logistique 1,5 ME d'inves-
tissement) sera opérationnelle
en novembre.

Par ailleurs, un show-room
ouvrira ses portes i la rentrée
a preximiié du siége et des ser-
vices administratifs, restés sur
le site historigue ot perdure un
atelier de production de

7.000 m2. Prés de la moitié des
ventes (47 %) pravient des pro-
duits sortis des usines de la
Romagne et l'autre moitié du
négoce.

Le dynamisme du marche fran-
cais ayant mis en stand-by
Uexport, les nouveaux diri-
geants veulent désormais lan-
cer une véritable offensive a
Uinternaticnal et ciblent notam-
ment l'Allemagne, la Belgique,
les Pays-Bas, la Suisse et lz
Russie. « En matiére de chauf-
fage bois, chague pays a sa pro-
pre  législation,  explique
Raphaiéle Lucas, nous pré-
voyons de rentrer sur ces nau-
veaux marchés par les acces-
svires de décoration, puis pro-
gressivement adapter nos pro-
duits techniques aux reglemen-
tations des pays convoités, »
L'objectif est d'atteindre 1 M a
1,5 ME dés 2014/2015 soit 5%
du chiffre d'affaires, en pas-
sant soit par des distributeurs
locaux seit par des commer-
ciaux.

Fabienne Proux

LES ATELIERS DIXNEUF
(La Romagne)
Dirigeants : Raphagie Lucas
et Manuel Brin
CA 2013 : 33,5 M€ [+ 15 %l
Effectifs : 200 salariés dont
22 commerciaux
02 417096 13
www.dixneuf.com

Raphaéle Lucas, présidente et Manuel Brin, directeur général.
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