5. LES NOUVEAUX SCOUTS DE FRANCE

Les nouveaux scouts

Chargés d'évaluer les jeunes talents, notamment

de F,‘a"ce pour la NBA, les scouts sont de plus en plus
présents sur nos parquets.
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2013. - De nombreux scouts de NBA (dont ceux en veste rouge et chemise |,
marron au troisiéme rang ; pull orange et pull noir au quatriéme rang) et

Sam Presti, patron d'Oklahoma City (avec les lunettes au premier rang), |~ ™
étaient venus évaluer Mouhammadou Jaiteh (balle en mains) et Rudy |
Gobert (15) lors du huitiéme de finale de Coupe de France entre Boulogne-
sur-Mer et Cholet. (Photos Bertrand Volant) [k
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LA PETITE SALLE DAMREMONT de
Boulegne-sur-Mer (Pro B} était the pface
to be le 26 février, une vraie succursale
de la NBA. Vingt et un 3couts (recru-
teurs), dont Sam Presti, le patron sportif
delafranchise d'0Oklahoma City, finaliste
NBA, s'étaient déplacés pour assister &
un huitiéme de finale de Coupe de
France : Boulogne-Cholet. Vingt et un,
sans doute un record. Tous éfaient la
pour faire leur boulot habituel : observer
le comportement de jeunes talents, dis-
séquer leur jeu et recueillir un maimum
d'informations afin d'évaluer leur poten-
tiel.

Ce soir-13, ils étaient présents pour deux
pivots, Mouhammadou Jaiteh (Bou-
logne, 2,08 m, 18 ans) et Rudy Gobert
{Cholet, 2,15 m, 20 ans). Et, de maniére
globale, le basket hexagonal, quicompte
déja treize joueurs francais en NBA — e
plus gres contingent étranger —, attire de
plus en plus attention de ces recruteurs
internationaux.

QUI SONT-ILS ?

Il n'existe pas de profil type. Certains
sont d'anciens joueurs ou entraineurs,
d'autres d'ex-journalistes (voir par ail-
feurs). Une partie est basée en Europe
alors qu'une autre fait des allers-retours
fréquents depuis les Etats-Unis. Parfois
ils sont accompagnés par des membres
de la direction des clubs qui, comme
Presti a Boulogne-sur-Mer, veulent voir
cerlains joueurs par eux-mémes. Mais
gu'ils s"appellent Antonio Maceiras (LA
Lakers}, Massimo Biasin {Oklahoma
City), Kevin Wilson (Mew York], Maurizio
Gherardini (Toronto) ou Rich Sheubrooks
(Utah Jazz), ils ont tous un point com-
mun. « Ce sont des gens qui savent se
rendre transparents », souligne Thierry
Chevrier, directeur sportif de Chalet, qui
en a vu défiler, des scouts, avec tous les
talents fournis a la NBA par la pépiniére
de Maine-ct-Loire (Gelahale, Beaubois,
De Colo, Séraphin, et demain Rudy
Gobert).
Trés occupés — « Je dois voir 3 preu pras
deux cents matches par an », précise
Sheubracks —, les scouts « s'annoncent
par mail et nous leur trovvons une place
avec accés VIP », raconte Olivier Baur-
ain, manager de Boulogne-sur-Mer.
Cholet aussi, on met un point d'hon-

neur 3 les accueillir en place VIP. Sont-ils -

plus nombreux aujourd'h_ui 7w Sans
doute, pense Chevrier, Et aujourd hui, on
a de plus en plus de demandes pour fes
entrainements. ¥

QUELLE EST
LEUR MISSION ?

lls sant |3 peur évaluer les jeunes joueurs

agros potentiel en passant au crible leurs
qualités, leurs défauts, leurs attitudes. ..
lis doivent aussi en savoir le plus possible
sur leur éducation, leur environnement
familial, leur personnalité. & Pour ce qui
est du jey, ils ne jugent pas les joueurs
selon les mémes critéres que nous, ils
sond résoloment arientds vers le jeu
NBA », résume Vincent Fontaine, le
manager géndral du Paris-levallois.
Taille, mobilité, qualités athlétiques et
offensives sont des critéres clés. Le scout
ne doit négliger aucun potentiel, # Catte

année, ils viennent voir Louis Labeyrie
{intéricur, 2,09 m, 21 ans), malson en a
aussipour Antoine Djot{meneur, 1,90 m,
24 ans) », tappelle Fontaine. « Notre

métier, c'est d"abord de suivre les jeunes
& pactir de seize ans jusqu’a fa draft {*}
mais si, sur le chemin, on croise des
Joueurs plus matures, on les suit aussi »,
confirme Sheubrooks.

POSENT-ILS PROBLEME
AUX ENTRAINEURS
FRANGAIS ?

i C'est une pollution avec faquelle il faut
composer », se souvient Vincent Collet,
notamment du temps ol il entrainait
Nicolas Batum au Mans. Certains
coaches vivent mal cette présence et la
frendsie meédiatique gu'elle géneére. iy a
quelques semaines, le Choletais Jean-
Manuel Sousa avait explosé, excédé du
buzz autour de Rudy Gobert. « C'est fe
Bon Dieu, Rudy Gobert, hein 2... Quon
le laisse tranquilie ! », avait-il tonné
avant de faire valair plus calmement sa
responsabilité de coach « de protéger le
Jjoueur, de fuifaisser fe temps de Lravailler
pour étre au niveau ». Car ces joueurs
surexposes sont parfois trop abnubilés
par |"avenir doré qu’on leur projette, ou
juste encore fragiles face aux attentes.
i Le soir od il ¥ avait vingt et un scoufs
dans fa salle, ai vo Mouhammadou (Jai-
teh), bien avant le match, casque sur les
oreilles, Ia téte dans les mains, Je lui ai dit
qu'il ne devait pas douter ni changer son
feu parce qui'ils étaient [ =, raconte Ger-
main Castano, le coach de Boulogne-sur-
Mer. Pas facile de faire passer le mes-
sage, puisque, dit-il, x das les promicres
actions de jeu, "Mam" a voulu passer
Rudy Gobert en un contre un alors qu'il
mavait jamais Tait ¢a de sa vio ! »
Il a fallu un deuxiéme recadrage 4 lz mi-
temps pour que Roulogne retrouve le
yrai Jaiteh et &limine Cholet (88-80},
Pourtant, le coach nordiste refuse de
censidérer les scouts comme une nui-
sance : & On est quand méme fiers qu'ils
soient chez nous pluidt qu'ailleurs. »
LILIANE TREVISAN

{*) A Ia draft NBA, ne peuvent étre s@loc-
tionnés que des joueurs ayant entre dix
neuf ans et vinat-deux ans.

R
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6. DINER AVEC LES PARTENAIRES « PREMIUM » ET LES PARTENAIRES MAJEURS

Le mercredi 6 mars 2013, les dirigeants de Cholet Basket ont réuni les partenaires « Premium » et Majeurs du
club pour un diner au Chateau de la Barbiniére.

Etaient présents (de gauche a droite sur la photo) : Henri COTTENCEAU (Groupe Brangeon), Didier BARRE
(Systéme U — Super U Chemillé), Jean-Pierre CHAILLOU (Cholet Basket), Stéphane PAYE (Agir Recouvrement),
Jean-Pierre BODET (Bodet), Patrick CHIRON (Cholet Basket), David SOULARD (Gautier), Maurice BRANGEON
(Groupe Brangeon) et Gilles ABALLEA (Groupe Eram). Etaient excusés Messieurs REINA et DELAMARE de
Suez-Environnement / La Lyonnaise des Eaux.
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7. LES ESPOIRS RENDENT VISITE AU CLUB DE CORON LA SALLE DE VIHIERS

La Salle-de-Vihiers

Quatre espoirs de Cholet-basket ont anime un stage

Les enfants se souviendront de leur stage avec les joueurs de Cholet-Basket.

Encadré par Thomas, entraincur du
club aldé par Elise, Laurine, Mathieu
et Théo, le basket Coron-Salle de Vi-
hiers a organisé daux stages durant
les vacances. Le premier concernait
les benjamins et benjamines : une
quinzaine de jeunes venus se perfec-
tionner.

Le second était destine aux joueurs
et joueuses poussins et mini-pous-
sins. lls se sont perfectionnés dans

!

dos ateliers ludiques et guelques pe-
lils malchs, avec quatre espoirs de
Cholet-Basket : Bruno Cingala-Ma-
ta, Kadri Moendadze, Raphaél Ein-
vignat et Antoine Pesquerel. Les en-
fants, quelque peu surpris dans un
premier temps, ont finalement été
enchantés de jouer avec eux.

lls sont reparlis aprés un goater offert
par le club et surtout, des souvenirs
pleins la téte et un poster déd'cacé.

Ouest France — Lundi 11 mars 2013
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8. BODET, PARTENAIRE MAJEUR DE CHOLET BASKET

Bodet

Bodet

It équipe 1.500 hotels lbis

Accor a choisi le groupe Bodet (63 millions d’euros de
CA en 2012, 630 salariés) pour concevoir le nouveau
totem d’affichage de prix de la chaine Ibis, en partenariat
avec quatre enseignistes francais (Rousseau, Insignis,
SEV Enseignes et APIA]. Le projet concerne 1.500 sites
en Europe et devrait s'achever fin mars. Accor avait déja
consulté Uentreprise choletaise en 2009 pour renouveler
l"affichage des prix de la chaine Formule 1.

Le Journal des Entreprises — Mars 2013

9. ERAM, PARTENAIRE MAJEUR DE CHOLET BASKET

€ram

Eram s’engage a utiliser du cuir zéro déforestation

Interpellé par une pétition de 26 000
signatures et 1 500 messages sur
les réseaux sociaux, le groupe Eram,
basé a Saint-Pierre-Montlimart, s'est
engagé a ne plus utiliser de cuir pro-
venant d’élevages entrainant la defo-
restation amazonienne.

Selon la Lettre API, Eram se donne
jusqu’a 2015 pour mettre cette pro-
messe en application et méne un
audit pour déterminer l'origine des
cuirs entrant dans la fabrication de
ses chaussures. Une démarche dont
se félicite 'ONG Envol vert, a l'initia-
tive de cette campagne. Envol Vert

estime qu'une chaussure en cuir sur
sept vendues en France est a risque
de déforestation. Les deux-tiers sont
importés via la Chine et I'ltalie, deux
pays qui se fournissent en cuir bre-
silien.

Eram dit travailler au renforcement
de son cahier des charges fournis-
seurs, «lequel stipulera désormais
interdiction d’utiliser des cuirs pro-
venant des élevages incriminés».
Eram (12 000 salariés) représente
une vingtaine de marques dont en
chaussure Gémo, France Arno, Hey-
raud ou encore Bocage.

____’———u_
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10. INTERSPORT, PARTENAIRE DU CHOLET BASKET ENTREPRISE

Y INTERSPORT

LE SPORT COMMENCE IC)

Intersport sauve Cycleurope

Le constructeur de vélos de Machecoul, pres de Nantes, a son repreneur.
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la reprise. Photo AFP.
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¥ INTERSPORT

LE SPORT COMMENCE IC)

un réel soulagement. Clest

aux alentours de 16 heures
hier que {es salarlés de I'entreprise
Cycleurope a Machecoul {anclenne-
ment Micmo-Gitane) ont appris la
nouvelle, Le tribunal de commerce
de Troyes (Aube) a décidé que le
constructeur de vélos, en redresse-
ment judiciaire depuis octobre, sera
repris par Intersport.
Lentreprise, qui se nomme désor-
mais La Manufacture francalse du
cycle, conserve 175 emplois sur
254, Loin de la menace de ferme-
ture gui pése depuis plusieurs mois.
Avec 50 départs volontaires annon-
cés, le nombre de licenciements
secs s'éleve a 29 personnes. Selon
I'’Agence France Presse, Intersport
auralt présenté un plan de finance-
ment a hauteur de 6 milllons d’euros
pour reprendre Cycleurope.

Pas de grandes‘surprlses, mais

Didler Garreau, délégué syndical
CGT, aannoncé aux salariés les pers-
pectives d’Intersport. « Leur objectif est
la production de 180 000 vélos d'ici un
an, pour aller jusqu’a 260 000 dans les
années a suivre. Nous avons obtenu de
leur part un engagement de reprise des
29 Jicenciés en fonction des besolns de
I'entreprise d'id & 24 mols, »

Lancien fabricant
des vélos « Gitane »

Les salarlés se sont dits « soulages »,
et préts a - avoir conflance dans Inters-
port » = En tout cas, I'entreprise est sau-
vée », lache Roselyne. Pour Roland :
« C'est un réel soulagement. On ne nous
a pas laissé tomber, comme a pu le
faire la famiile Grimaldi (actionnaire
principal de Cycleurope, NDLR). Ces
derniers mois ont été trés difficiles, mais
Cest enfin fini [ »

A travers celle acquisition, Interspott
renforce son ancrage. « Cette décision
est en totale cohérence avec notre am-
bition affichée dans le cadre de notre
plan stratéglque dans lequel nous vou-
lons devenir [‘enseigne de sport préfé-
rée des Frangais, a annonce Jacky Ri-
houet, PDG d’Intersport France. In-
tersport veut se positionner comme un
acteurincontournable sur e marché du
cycle. »

Pour I'exercice 2012, I'usine de Ma-
checoul enregistrait une baisse des
ventes de 13 % avec un chiffre d'af-
faires de 38 millions d’euros. Lentre-
ptise produisait autrefais les vélos
de la marque emblématique Gltane,
sur lesquels se sont lllustrés de nom-
breux vainqueurs du Tour de France,
tels Jacques Anquetil ou Laurent Fi-
gnon. « Notre savoir-faire est reconnu »,
conclut Roland.

Le Courrier de I’'Ouest — Samedi 9 mars 2013
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Intersport reprend 'usine de vélos Cycleurope

Le .duel était serré pour la reprise de 'usine de vélos de Machecoul (44). Lo tribung| & choisi Intersport,
qui veul « renforcer son ancrage dans le sport » 79 salariés sur 254 seront licencigg

Les salarigs se sont retrouves vers 16 h 30 dans Vatelier da montage pour connaiire 12 nom 6 reprenauy

7
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¥ INTERSPORT
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Nouveau départ pour l'usine de ve-
los de Machecoul dgs lundi. Le tri-
punal de commerce de Troyes a de-
cidé, hier, gu’Intersport reprendra le
guidon du site machecoulais de Cy-
cleurope.

Cette offre a été préferée & celle
des trois anciens cadres de l'entre-
prise, soutenus financiérement par
huit entrepreneurs locaux, Toutes
deux étaient similaires sur le nombre
d'emplois gardés (175 a pleintemps
sur les 254 permanents) et I'objectit
du volume de velos a fabriquer.

Pas de grande surprise pour les sa-
lariés. « On savait que c’était plus
solide financierement ». Mais i's en
sont conscients, « la concurrence
des deux offres a permis de faire
baisser le nombre de partants ».
Les 79 emplcyés ecartas recavraont
leur lstire aujourd’hui ou lundi. Par-
mi eux, 50 se sont portés volontaires
pour cessar leur activité, dont une
guarantaine de « carriéres longues »
(entre 40 et 41 années de cotisation).

Pour le comité d'entreprise, qui
n'avait pas pris position sur 'une cu
autre des offres, cette annonce est
une premiére victoire. « Le maintien
de Poutil industriel est acquis », a
lancé Didier Garreau, secrétaire CGT
du CE, aux‘salariés vanus aux nou-
velles hier apras-midi. Celle décisicn
rassure quelgue peu las salariés, in-
quiets depuis la mise en redresse-
ment judiciaire du site de Mache-
coul, en octobre dernier. Le groupe
suédois Cycleurops, détenu par
la famille Grimaldi, et qui posséde
une autre unité de production a Ro-
milly-sur-Seine (produlsant les vélos
Gitane, Bianchi, Peugeot), avail alors
déclaré l'usine machecoulaiss en
cessaticn de paiements et sa mise
en vente,

LE SPORT COMMeNCE IC)

Obijectif : 300 000 vélos

Machecoul, qui a produit les vélos
Gitane sur lesquels se sont illustrés
de nombreux vaingueurs du Tour de
France (Anquetil, Fignon, Hinault),
assemble aujourd’nhui les bicyclettes
de milieu de gamme pour la grande
distribution (sous les marques Mic-
mao, EXS..). L'an dernier, le maillot
jaune de la production de vélas en
France a assemblé 220 000 cycles.

La nouvelle société dont le nom
est « La Manufacture Francaise du
Cycle » aura une capacité immeédiate
de production d'environ 200 000
vélos, dont 90 000 pour la marque
d'Interspori Nakamura. Clest la pre-
miére acquisition industrielle du n® 2
Frangais des boutiques de spert en
France (480 magasing, 1,4 milliard
d'euros de chiffre d'affaires), aprés
Décathlon. Le groupe s'était position-
né pour la reprise du site car il « veut
devenir I'enseigne de sport préfé-
rée des Francais et se positionner
comme un acteur incontournable
sur le marché du cycle », inCique
Jacky Rihouet, PDG d'Intersport
France. Il a annoncé ses objectits:

atteindre le plus rapidement pos-
sible une capacité de 300 000 vé-
los assemblés annuellement. Selon
le CL, Intersport envisage aussi de
construire une plate-forme logistique
derriere l'usine.

Avec le site de Machecoul, le
centre de distribution cycles du
groupe compte optimiser les codlts
de transport el la disponibilité des
procuits auprés des magasins sl
des clients, Le prejel et I'organisation
seront présentés au comité d'entre-
prise et aux salariés de Machezoul,
mardi 12 mars, dans la matinée.

Nadine BOURSIER.

\
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Intersport change de braquet

Le groupe a racheté l'usine Cycleurope de Machecoul
(Loire-Atlantique), le premier fabricant de vélo de France.

Le challenger dec Décathlon en a
scus la peédale. Avec 600 magasins
en France, 1,4 milliarc d’suros de
chiffres d’affaires, une progression
de 10 % en 2012, le grecupe Inters-
port affiche son ambition : « Deve-
nir I'enseigne de sport préférée des
Francais ». Car, §'il est le n® 1 mon-
cial de la distripution d'articles de
sport (5 300 magasins), il reste n® 2
en France derriere Bécathion.

Aujourd’hui, la coopérative projette
¢'ouvrir 80 nouveaux magasins d'ici
a trois ans. Et elle vient de rache-
ter, pour 6 millions d'euros, la pre-
mi¢re usine frangaise de fabrication
ce vélos, Cycleurcpe, a Machecoul,
« C'est un tournant majeur pour le
groupe. Nous voulons devenir un
acteur incontournable du marché
du cycle », indique Jacky Rihoust,
PDG du groupe, originaire de Saint-
Ld. Pour étre compsétitif, le groupe
compte 8tre présent de la concep-
ticn a la commercialisation, en pas-
sant par 'z production.

Valoriser
le « fabriqué en France »

Intersport compte fabriquer & Ma-
checoul la moitié des vélos de sa
marque Nakamura, soit 100 000 cy-
cles, auparavant manufacturés au
Portugal, en Itelie, Bulgarie... L'usine
assemblera également les vélos d'au-
tres enseignes de la grande distribu-
tion, comme Super U, pour attendre
rapidement quelque 300 000 véles.
Entre autres projets, la création d'une
marcue « haut de gamma »,

-
o
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L'an darnier, 220 000 vélos ont été
assemblés a l'usine de Machecaolil,

A travers cette usine de 175 sala-
riés, qui était en raedrassemant judi-
ciaire depuis le 30 octobre, Intersport
veut aussi valoriser le « fabrigué en
France = L'using a d'ailleurs été re-
nommée « La manufacture frangaise
du cycle. » Créée en 1925, elle a pro-
duit les vélos Gitane sur lesquels se
sont ilustrés des champions comime
Angueti!, Hinault ou Fignon. Aujour-
d’hui, un velo esl assemblz (avec des
pieces venues de pays asiatiques) a
Machecoul toutes les deux minutes.

Nadine BOURSIER.

N

Guest France ~ iercred TE PO

23/32

,



11. RENAULT, PARTENAIRE DU CHOLET BASKET ENTREPRISE

RENAULT

La chaine pilote intéresse Renault et PSA

Le comité stratégique des deux grands constructeurs Francais
observent de pres les travaux de I'IRT Jules Verne.

Renault et PSA s'intéressent de trés
prés a la chaine pilote de fabrication
de piéces en composite en cours de
mise en place par le Cetim et I'IRT
sur le technocampus EMC2, prés
de Nantes (Ouest-France du 14 fé-
vrier), en collaboration avec le pdle
de compétitivité M2P de Metz.
['utilisation du composite dans I'in-
dustrie automobile de grande série
est en plein développement dans les
laboratoires de recherche et déve-
loppement. Les véhicules plus légers
sont moins énergivores.

C'est aussi le fruit d'une réflexion me-
née au sein du comité stratégique
de la filiere automobile réunissant
Renault, PSA et Faurecia. Ce comi-
té, doté d’'un budget de 25 millions
d’euros jusqu'en 2015, entend ag-
glomérer d'autres partenaires indus-
triels comme Plastic Omnium ou
Rhodia. L'objectif est de mettre en
place un démonstrateur de ligne de

= = SRESSIEITITIRTIINLLY
La chaine de production développée
par I'IRT Jules Verne suscite l'intérét

des grands constructeurs Francgais.

production. Il s’agit de développer
des matériaux thermoplastiques, ré-
pondant aux colts et aux cadences
de la production automobile. Les
sites de Nantes, Laval et Metz vont
étre dotés d'outils de test sur I'assem-
blage de piéces en composite.

Ouest France — Samedi 9 mars 2013
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12. SOREGOR, PARTENAIRE DU CHOLET BASKET ENTREPRISE

Soregor

groupe

Soregor
Une filiale protection sociale

Le groupe angevin Soregor (62 millions d’euros de CA,
1.000 salariés) a lancé une nouvelle filiale, Soregor
protection sociale, pour répondre aux problématiques
des chefs d'entreprise et de leurs salariés en matiere
de prévoyance, de santé et de retraite. Elle est née
d’une alliance entre Sarager pauimoine, filiale creee en
nn0o, ¢ te cabinet angevin Pierre Vaujour, spécialisé
dans le courtage en retraite, la prévoyance et la santé.
L'équipe est composée de quatre personnes.

Le Journal des Entreprises — Mars 2013

13. SUPER U ARCADES ROUGE, PARTENAIRE DU CHOLET BASKET ENTREPRISE

SUPER(U)

Cholet Arcades Rougé

Un caddie plein sans quitter le lit, c’est possible

+ Queigues pour cert « : c'est a répense des supérettes € supamiarches de Cnoletsur la part
dang leur astivé de |z jivraisor des courees 4 domiclle, Mais tcus na la proposent pas.

| 5
Dsfotiinz prépare et vea au domicle des cieris Gu on! commands au Suoer U des Arcades Rouaé,

/ Ouest France — Mercredi 13 mars 2013
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Proximite

L& livraison & comiciie est surout
prafiquce, parfois depuis rés long
temps, par les petites surfaces de
venie, insaiées en ville, au cosur
des guartiers. Aucun dss geranis du
Marche Pius des Roches, du G20
de Waocrat, cu Viveco de la gare et
du carrefour Market de la rue Saint-
Pierre ne refuss a ses fideles clients,
sowvent ages, d'dler leur porter ces
paniers. La plupart du lemos, pas de
puolicité cans ‘s magasin, exseption
faite & Mocral. Les commandss sont
passtes par téléphona. Cemme dit
Stéphanes Le Bihan (Marchg Flus),
« c'est du cas par cas, grace au
bouche-a-oreille, parce qu’il s'agit
de rendre service ». « La pramiére
fois que je livre, je mesure le réel
besoin de la personne. §'il nest
pas criant, j'arrélerai de venir chez
elle, en linvitant & ne pas se laisser
aller ; il faut veiller 2 ne pas parti-
ciper a la désocialisation des per-
sonnes », juge Lahoucine Sliiman,
la pairon de I'énicerie de la cars. Le-
quat admet ndanmoins qua sa clien-
tele est moins cansttues d’habitants
vigillissants du cuartier gue d'usa-
gers de la gare ou de chents méme
loinizins attires par ses horaires aly-
piques.

Dunesupariicie supérieurs mais
toujours en cessous des 2 500 mé,
seuil & partir duquel commence & suU-
permarche, des cOmmsarces comme
le Dia de Rambourg ou le Simply
Market de Jzan-Mcnnet trouvent le
service pertingni Zdwige Loizeau,
la toute ncuvelle gérante du pre-
mier, « parce que je demarre &t qu’il
faut mettre tous les atouts de notre
coté » ; et en c2 qui concerne 2 se-
Cend, < parce qu'on & besoin plus
gue jamais de retenir nos clients »,
iache 300 gerant, yoentrant ies oubli-
Citds expiiciios o0 cnlrde da magasin.

Rentabiliteé

Elle ne caractérise pas le sarvice.
=ncere plus quand on est une pe-
1ite structure. QU que, « en tant que
hard-discount, on tire déja les prix,
précise =dwige Loizezu. On n'a pas
les moyens d’acheter un vehicule
frigorifique, donc on ne psut livrer
que du sec, » « Entre le temps au
teléphone pour comprendre ce que
veut fe client, le passage en rayon
puis en caisse, le chargement, le
transport, on ne rentre pas dans
nos frais. Les 5 € qu'on demande
payent juste le carburant », zjoute
Stéohans Le Bihan,

A partir ¢'un ¢griain montart ¢e
counses, ‘e deplacament est souvent
gratuit. Carrefour Market livre gratui-
tement & partir ce 35 €, G20 a nartr
ge 20 €. Mais Simply demande 6 €
saur un pamer inférieur 550 € e 3 €
au-cessus.

Supery

Il fait figure de poids lourd Ban ma-
tiere ce Ivraiacn a domicile {moven-
nart quand méms 10 € |2 course).
Car tcutes les varizdles sont o ras-
sermkléss - commande possikie oar
interne:, nombreuses demandes,
véhicue adapté.. Il n2 le dit pas
comme ca. mais Jé&rdme Rebion, le
rasporsable du megasin, cenfime
« Ce service connait une hausse de
30 % chaque année avec un panier
moyen de 130 €. » A nowr qus le 39
vice m'est pas accessible 2 meins de
70 € ¢'achats.

Chague semszing, & Super U
livra une dizaine de clients ayant
comrandé par téléghons et une cin-
quantaine de cilents ayant comman-
dé par intemet.

Ca mente que la livaisen 2 ds-
micile n'intéresse pas que des
versonnes 2 mobilitd réduite cu
vieillissantes, Le Super U permat aus-
g au client de choisir lu-méme sas
articies dans le magzasin, tout en lais-
sant au service de livraison & domi-
cile le soin de ‘es lui empoertsr (une

dizzine ¢ ‘oyers ssrvis chague se-
maing}. Mais il n'as: paslesaul 1 G20
et Carrefour Market [2 proposent aus-
.

Abonnés absents
Pour les grandss surfaces (+ de
2 500 m?), si toutes ont désormais
des services Drive, oréparzaion de
paniers, congarvation au foic. au-
uns ne propese de livraison a domi-
cils. Saui peut-8tre Géant Cesino qui
I'gur fait mais a arrété cepuis paw.
Difficile ¢'sn sévoir plus @ nos de-
mandes dsg précision on: cules iz
chou blanc auares de la cirection.

Marie-Anne SALVAT.

SUPER®U)

Cholet Arcades Rougé
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14. RENOVAL, PARTENAIRE DE CHOLET BASKET

‘Renoval

LA VW RAND' '"ATTITUDE

On en parle

Rénoval « présente »
Vivement Dimanche -

Le spédcialiste de la véranda en alu-
minium, hasé & Yzernay depuis 30
ans, s'offre durant tout le mois de
mars une exposition médiatique
. dampleur. La marque Rénoval, di-
rigée par Pierre Tisscau (photo) et
qui emplole 150 salariés, sera asso-
clée aux émissions « Vivement Di-
manche » et < Vivement Dimanche
prochain » sur France 2, « D&co » sur
MG et = La Matinale » sur Canal +.
Un dip de 10 secondes précéderaet
conclura chacune des émissions.

Le Courrier de I’'Ouest — Dimanche 10 mars 2013
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15. FLEUR DES MAUGES, PARTENAIRE DE CHOLET BASKET

Fleur des Mauges £&m® .

Fleur des Mauges

poursuit sur sa lancée

Lentreprise familiale, dirigée par
Samuel Gabory (photo) et basée a &
Somloire, poursuit son développe- |

ment. Aprés avoir réuni hier une
partie de ses vendeurs a domiciles
indépendants a Chemillé, le fils de
la fondatrice a annoncé I'objectif de
recruter cette année 150 nouveaux
conseillers. Une stratégie qui ré-
pond a l'intégration au groupe Na-
ture et Stratégie du Breton Armille il
y a un et demi. En point de mire, la
région Rhone Alpes et des produits
communs étiquetés « Pure ». Dans cet
élan, I'unité de fabrication sera res-
tructurée et agrandie en fin d'année.

Le Courrier de I'Ouest — Mercredi 13 mars 2013

Fleur des Mauges et ses « pétales »

Basée a Somloire, I entrepnse familiale enwsage de recruter 150 nouveaux conselllers celte année.

‘s&

Les 500 références de Fieur des Mauges, issues de l'agriculture bloiogique, ont déji séduit pms de 40 000 clienis, Photo DR.

r Le Courrier de I'Ouest — Mercredi 13 mars 2013.
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Fleur des Mauges

Fabien LEDUC
fabien leduc@courrier-ouest.com

a croissance de Fleur des Mauges

est constante depuis sa création. »

Samuel Gabory areprisen 2000
I'entreprise créée en 1985 par sa
meére Jeanine et spéciallsée dans les
produits cosmeliques, de nettoyage
et les compléments alimentaires.
Aujourd’hui agé de 50 ans, le fils
prodigue est a la téte de Nature et
Stratégie, la holding familiale. Fleur
des Mauges ne représente < que =
l'activité vente a domicile avec 200
conseillers répartis dans le Grand
Ouest. Adossé a la marque histo-
rique, le Laboratoire Alvend, qu'il a
créé en 1995, permet de fabriquer
les praduits a Somloire. Comptoir des
Lys est, lui, chargé de commerciali-
ser une autre gamme malson aupres
d’enseignes de produits bio.

Un « puissant »
nouveau venu breton

En 2000, le groupe dégageait un
million d’euros de chiffres d'affaires
avec une dizaine de salariés. Il atteint
désormais 15 millions d’euros (dont
1,6 million pour la seule activité de
Fleur des Mauges) et la masse sala-
riale a été multipliée par dix. Dans
cet elan, le dynamique patron envi-
sage de restructurer et agrandir le
site de production 5 500 m?2 « ¢ la
fin de I'année »,

Ce développement n’est pas seule-
ment di a la bonne santé du sec-
teur de la vente a domicile et a

Targument écologique de la société

(« des produits respeciueux de I'homme
et de I'environnement »). Larrivée d'un
nouveau venu, ily a unan et demi, y
est pour beaucoup. Samuel Gabory a
profité du départ a la retraite du diri-
geant d’Armille, basée a Saint-Brieuc
(Cotes-d’Armor) et créée un an avant
I'entreprise de Somloire, pour inté-
grer cet autre spécialiste de la vente
a domicile de produit bio au groupe
familial.

Contrairement a Fleur des Mauges,
Armille ne fabrique pas ses propres
produits. Une belle opportunité pour
le PDG : « Nous allons allier notre ca-
pacité d’innovation & la puissance d’Ar-
mille ». De 200 conseillers, la société
est passée a 450 vendeurs a domicile
indépendants. De quoi donner des
ailes a Samuel Gabory : « Nous recru-
tons actuellement 150 conseillers pour
passer & 600 au total en fin d’année ».
Dans le sillage de cette reprise, un
chiffre d'affaires supplémentaire de
cing millions d’euros et de consé-
quentes e€conomies d'échelle en
perspective. La premiére d'entre
elles étant I'harmonisation des
étiquettes avec la création de la
marque « PURE », anagramme de
« Partageons un réve essentiel »,
Aux zones de prospection historique
(Pays de la Lolre et Bretagne), s'ajou-
tera prochainement le Rhone Alpes,
région que connait bien Samuel Ga-
bory . « Par rapport a nos produits,
cette région est attractive du point de
vue économique et pour sa mentali-
té », Le parterre de Fleur des Mauges
pourrait ressembler dans les années
a venir a un hexagone.

[P

_____,———

Le Courrier de I’Ouest — Mercredi 13 mars 2013,
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A SAVOIR

180 000 € pour la meilleure VDI

« Ce n'est pas parce qu'on est bio qu‘on
ne peut pas avoir du plaisir ». Clau-

die Villard, responsable marketing

el communication, sait convaincre.
‘Huiles essentielles, dentifrice, pas-
tilles lave-vaisselle, gel douche,
déodorant rechargeable, boisson 2
base de gel de feuilles d’aloe vera
bio « pour stimuler les défenses immu-
nitaires »... Ces produits s‘arrachent
comme des petits pains autour d'une
tasse de thé. Les clientes deviennent
parfois elles-mémes vendeuses a

\ S
3 : p ",' "g it ) A .:‘
Chemillé, théatre Foirail, hier. Une partie des 45
indépendants étaient réunis en congres autour de Samuel Gabory (& gauche).

RA

Fleur des Mauges

domicile indiépendantes (VDI), sans
pour autant avoir une formation
de commerciale. Une ancienne ho-
tesse de caisse est ainsi devenue la
meilleure vendeuse de la marque.
« Son chiffre d'affaires est de 180 000 €,
sachant que ses revenus représentent
environ le quart de cette somme », cal-
cule Claudie Villard. Le profil de ces
VDI du bio : « Des jeunes meéres vou-
lant allier a leur rythme vie personnelle
et vie professionnelle mais aussi des
Jfemmes proches de la retraite ».

'l
8 " "3 T, \
' o e 7o)

0 vendeurs a domicile

Le Courrier de I’'Ouest — Mercredi 13 mars 2013
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16. POINT P, PARTENAIRE DU CHOLET BASKET ENTREPRISE

oILS INVESTISSENT
Point P. 12 millions

pour une base a Derval

Filiale de Saint-Gobain spécialisée dans la distribution
de matériaux, le groupe Point P va investir douze mil-
lions d’euros dans une nouvelle base logistique a Derval.
Elle sera implantée dans la Zac des Estuaires, sur l'axe
Nantes-Rennes. Le site prévoit un entrepot de 30.000 m?
divisé en cing cellules, avec une réserve fonciere de
6.000 m2 en vue d'une éventuelle extension. Cette plate-
forme logistique sera dédiée a l'approvisionnement de
Cedeo, Dupont-Sanitaire et Clim +, enseignes de négoce
du groupe spécialisées en sanitaire-chauffage (pompes a
chaleur, baignoires, robinetterie, etc.) pour les profes-
sionnels et le grand public. « La nouvelle plate-forme a
pour vocation de rayonner sur un périmetre grand Ouest,
depuis la Basse-Normandie, jusqu'aux Charentes. Cette
création correspond a un redéploiement de notre logisti-
que », préecise le groupe. L'exploitation de cette base
sera confiée a prestataire. Elle débouchera sur la créa-
tion de 75 emplois, des effectifs qui devraient doubler a |
terme. Les travaux doivent démarrer en mai prochain
pour une livraison attendue en mars 2014.

Journal des Entreprises — Mars 2013
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Rendez-vous lundi 25 mars
a 20h30

a la Meilleraie,
pour encourager votre équipe

Cholet Basket = Nancy.

Match retransmis en direct sur Sport +

Match Espoirs samedi 23 mars a 17h

| J
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