MAGASINS U, PARTENAIRE PREMIUM DE CHOLET BASKET

» Commerce.

« Tres belle année »
pour les magasins U

Denis Aubé, presrdent de Systéme
U Ouest. Photo PO

Le réseau de magasins veut
continuer a valoriser les savoir-
faire locaux et met la priorité
sur la formation.

Avec un chiffre d’affaires de
8,37 milliards d’euros, hors car-
burant en 2013, soit une hausse
de 3,3%, cest une trés belle an-
née », annonce Denis Aubé, pré-
sident de Systéme U Ouest. Des
performances qui s'expliquent
par une acquisition constante
de nouveaux clients mais aus-
si un développement impor-
tant des meétres carrés : « Au-
jourd’hui, avec 9 nouveaux ma-
gasins en 2013, le réseau compte
491 points de vente dans I'ouest,
répartis en 359 magasins pour le
réseau discount et 132 pour le re-
seau proximité. »

En 2014, le réseau souhaite
maintenir ce rythme avec I'ob-
jectif d’augmentater le chiffre
d‘affaires de 3,1% et d'ajouter
30 000 m2 de surface commer-
Ciale. « On augmente moins les
metres carrés pour mieux tra-
vailler sur ce qu’il y a dans les ma-
gasins ». Parmi les ambitions na-
tionales, proposer une offre de
produits U « de qualité, avec une
valeur ajoutée sociétale ». 83 %
des produits alimentaires sont
élaborés en France, dont 16 %
dans la reglon Ouest.
« A I'Ouest, oll nous sommes co-
leader avec Leclerc, la priorité est
de continuer a proposer des prix
attractifs mais nous souhaitons
aussi travailler sur la formation
et le développement des contrats
d‘alternance. » A Carquefou, au
siege du groupe ouest, un labo
de 900 m?2 est en construction :
il accueillira des formations ani-
meées par les meilleurs patissiers
et bouchers de France...
Le soutien a I'économie locale
reste un axe fort avec la sortie
en juin . En juin, le label « sélec-
tionné par vos magasins U de
loire-atlantique » est sorti, met-
tant en avant 33 fournisseurs
et 82 produits. Enfin, I'enseigne
programme d’investir 103M€
en 2014 dans I'extension et la
modernisation de ses magasins
de I'Ouest.

S.T.

Le Courrier de I’'Ouest — Mercredi 30 avril 2014
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AIR FRANCE, PARTENAIRE DE CHOLET BASKET

AIRFRANCE S

d'époque.

C'est aux cdiés de I'écrivain Yann
Queffélec qu'Eric Fuchsmann, direc-
teur d’Air France KLM Grand Ouest,
inaugurait, hier soir, Y'exposition Air
France féte ses 80 ans au Centre
commercial Océane. de Rezé. Aprés
un bref rappel historique survolant
les grandes avancées de la compa-
gnie aérienns, les deux hommes se
sont avancés dans la galerie pour
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Yann Queffélec et Eric Fuchsmann en compagnie des hotesses de l'air en tenue

Air France féte ses 80 ans aux cotés de Yann Queffélec
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découvrir la rétrospective. Photogra-
phies, objets de collection, uniformes
et maquettes : cette exposition tout
public retrace I'histoire de la compa-
gnie frangaise. L'occasion pour
Famoureux de la Bretagne de confier
son admiration pour les avions...

Du 23 au 30 avril, exposition au
Centra commercial Océane de Rezé.
Entrée libre.

Ouest France — Jeudi 24 avril 2014
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CONCEPT ALU, PARTENAIRE DE CHOLET BASKET

Date : 21/04/2014

La franchise Concept Alu veut vendre ses vérandas sur toute la

France
Par: -

Créée en 1985 en Vendée, Concept Alu est une enseigne appartenant au Groupe Ouvrard
spécialisé dans la conception, la fabrication et l'installation de vérandas en aluminium de la marque «
Up ». Cette entreprise, a la base, familiale, fournit aussi des abris de piscine. Elle souhaite s'étendre
sur toute la France et enrichir son réseau de nouveaux partenaires.

»eoncept Aly

Concept Alu, un acteur sur le marché des vérandas et des abris de piscine.

L' enseigne de menuiserie accompagne pas a pas les personnes désireuses de construire une
véranda, et ce, dés les premieres formalités administratives, jusqu'a la pose. C'est ainsi qu'elle se
charge de préparer tous les documents nécessaires au lancement du projet. Le client recoit chez

lui le dossier prét a déposer en mairie. Suivant le besoin du client, un conseiller commercial établit
un diagnostic complet et fournit une estimation réelle des colts du projet, afin de proposer un pack
personnalisé. Le bureau d'étude traite a son tour le projet sur un logiciel 3D, permettant ainsi de
déceler tous les éléments nécessaires a la fabrication de la véranda, ou de I'abri de piscine. Une fois
le projet validé et transmis a l'usine, toutes les pieces seront étiquetées, assemblées et directement
livrées chez le client.

Dans le but d'assurer le bon déroulement de la mise en place des constructions qu'elle propose,
Concept Alu veut satisfaire au mieux les attentes de ses clients. Elle promet aussi le suivi des travaux
de magonnerie et de carrelage. De ce fait, I'enseigne de véranda met a la disposition du client un
conducteur de travaux aui oraanise sur olace une réunion de lancement de chantier. Les différents
corps de métier (magon, carreleur, etc.), sont évidemment présents, et participent, avec Concept Alu,
a l'établissement et a la confirmation du projet.

ettt

Les principes qui régissent Concept Alu

Regroupant un réseau de 13 unités dont 5 sont des partenaires, I'enseigne cherche a
développer son réseau de franchisés frangais. La stratégie de la franchise Concept Alu tend vers
le recrutement de nouveaux partenaires partageant les valeurs de I'entreprise.

Outre la valorisation des rapports humains et le respect de I'engagement, I'enseigne exige la qualité
des matériaux de constructions et des prestations de services. Enfin, Concept Alu se fixe comme
objectif, d'étre toujours a I'écoute de ses partenaires.

D'aprés un communiqué de I'enseigne

Pour découvrir de plus amples informations sur le secteur, cliquez et découvrez les besoins en
recrutement des réseaux de franchise de menuiserie dans le domaine de I'habitat.

Ac-franchise.com — 21 Avril 2014
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»ooncepr Al

HABITAT & VERANDA

NOUVEAU BATIMENT
POUR OUVRARD EN 2014

Spécialiste en chauffage, électricité, climati-
sation mais aussi en énergies renouvelables
avec la marque « So/émio », le Groupe
Quvrard (65 salariés) intervient aussi bien
dans la rénovation de pavillons que dans la
construction de maisons individuelles ou les
chantiers industriels. Il partage depuis plus
de 25 ans et pour quelques mois encore ses

locaux des Herbiers avec |'une de ses filiales,
Concept Alu, qui fabrique des vérandas et
des abris de piscine. En septembre 2014,
Ouvrard disposera d’'un nouveau batiment
de 2.000m? au Parc Ekho 2 avec une salle
d'exposition dédiée aux derniéres innova-
tions dans les domaines de I'efficacité éner-
gétique, le bien-étre, la domotique ou les
bornes de recharge électrique.

En 7 ans |'entreprise a vu son effectif et son
chiffre d'affaires multiplier par deux.

Journal des professionnels — Avril Mai 2014
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QUALEA, PARTENAIRE DE CHOLET BASKET

Qualéa féte ses dix ans en grande pompe

Lentreprise adaptée Qualéa, si-
tuée au Cormier, a recu ses four-
nisseurs, ses clients et ses salariés,
hier, pour féter ses 10 printemps.

En présence du député-maire de
Cholet, Gilles Bourdouleix, et du
sous-préfet, Christian Michalak,
cette matinée de visite a été 'occa-
sion pour Dominique Brulon, direc-
teur de I'entreprise, et Guy Charrier,
le président du conseil d’adminis-
tration de I’Association choletaise
de travail adapté (ACTA) qui gére

Qualéa, de revenir sur un parcours
dont ils sont fiers.

En 2004, I'atelier protégé Arc en
Ciel devient Qualéa et prend son
essor. De neuf a 47 salariés et de
280 m2 a 2 300 m2, Qualéa a su
devenir un acteur économique qui
compte. Avec un chiffre d"affaires de
1,5 million d’euros en 2013, contre
1 million en 2010, I'entreprise aux
valeurs humaines montre qu'il est
possible de faire des affaires tout en
ayant un engagement social.

Avec 80 % de salariés handicapés,

Qualéa entend poursuivre sur cette
lancée, en continuant a développer
de nouvelles activités. « Nous cher-
chons a répondre au maximum de be-
soins de nos clients pour leur permettre
d’obtenir un éventail de services avec
un interlocuteur unique, a précisé Do-
minique Brulon. C'est pour cela que
nous avons amélioré les compétences
dans notre service d’entretien d'es-
paces verts, en rachetant une entre-
prise de paysagisme. »

Trés ému, le directeur a tenu a ré-
compenser les membres du conseil

d’administration, ses salariés et ses
clients les plus fideles par une dis-
tribution générale de médailles. « Je
ne sais pas si beaucoup d’entrepre-
neurs font la bise a leurs clients, s’est
interrogé le dirigeant en plaisantant,
mais nos clients sont de vrais parte-
naires. lIs s’engagent a nos c6tés pour
nos valeurs, mais aussi parce que nous
sommes compétitifs ».

Le Courrier de I’'Ouest — Samedi 26 avril 2014
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