7. LEQUIPE DE FRANCE U20

Gobert en Slovénie. Aprées
deux semaines passées avec
I"equipe de France olympique,
le jeune et talentueux pivot de
Cholet Basket, Rudy Gobert, est
actuellement avec I'équipe de
France U20 en Slovénie, ou dé-
butera demain le championnat
d’Europe.

Le Courrier de I'Ouest — Mercredi 11 juillet 2012

Eurobasket U20. La France, emme-
née par le Choletais Rudy Gobert
(9 pts, 6 rbds), a perdu son premier
match contre I’Allemagne (52-54).

Ouest France — Vendredi 13 juillet 2012

8. ANTOINE CHEVRIER ET LIONEL EBREUIL
105MES DU CHAMPIONNAT DU MONDE U17

Les deux Cadets France de Cholet Basket Antoine
Chevrier et Lionel Ebreuil ont finalement terminé
10émes du Championnats du Monde U17.

Les Bleuets, aprés s'étre classés 5emes du tour
préliminaire, n'avaient plus grand chose a espérer et ont
dd directement jouer les matches de classement pour
finir.

Chevrier et Ebreuil, 10¢ au
Mondial U17. Les Choletais
Antoine Chevrier Lionel Ebreuil
sont rentrés le week-end dernier
de Lituanie, ol ils se sont clas-
sés 10e du Mondial U17 avec
I'équipe de France.

Le Courrier.de Quest=Mercredi 11 juillet 2012
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http://www.cholet-basket.com/equipes/cadet-france/antoine-chevrier-j340-cadet.htm
http://www.cholet-basket.com/equipes/cadet-france/antoine-chevrier-j340-cadet.htm
http://www.cholet-basket.com/equipes/cadet-france/lionel-ebreuil-j400-cadet.htm

9. LES REUSSITES AUX DIFFERENTS EXAMENS SCOLAIRES

Cholet Basket tient a souligner les trés bonnes réussites scolaires des
jeunes du Centre de Formation de cette année 2012.

A savoir : Alex Froger (BAC S), Raphael Binvignat (BAC STG), Romuald Morency (BAC S),
Benjamin John (BAC ES), Clément Faroux (BAC PRO Electricité) et Aymeric Benon (CAP Electricité
avec Complément en Installations Sanitaires).

CB félicite donc tous ces jeunes pour ces excellentes nouvelles !

10. SYSTEME U, PARTENAIRE MAJEUR DE CHOLET BASKET

oo rmoteaux

Systeme U Ouest.
Les ambitions pour le " drive "

o DISTRIBUTION Denis Aubé succéde a Yves Petitpas a la présidence de Systéme U
Ouest. Parmi ses dossiers prioritaires : le développement du " drive ".

| ne page se tourne chez
¢ Systeme U Quest, Prési-
dent de la coopérative

S depuis 2000, Yves Petit-
pas, propriétaire de I'Hyper U de
Combourg et du Super U de Tintén-
niac (3%), vient de passer le
témoin & Denis Aubé, 49 ans, z la
téte de deux Super U dans le Loi-
ret. Sous la présidence d'Yves
Petitpas, l'enseigne de distribu-
tion s'esl considérablement déve-
loppée dans ['Duest, passant de
322 3 474 magasins, ses effectifs
bondissant de 16.000 & 25.700 sala-
rigs. Sur la méme période, Systa-
me U Ouest a créé trois entrepdts
logistiques, sept autras onl été
agrandis, et un nouveau site de
27.000 m?, dédié aux produits
frais, doit voir le jour courant 2013
a Fontenay-le-Comte, «A un
moment, il faut savoir passer la
main. Et ce passage de relais,
nous l'avians bien préparé », assu-
re, Yves Petilpas, désormais
ex-président de Systeme U Ouest,

Ralliement de Coop Atlantique

Dans le grand Ouest, la coopérati-
ve affiche 21% des surfaces com-
merciales de vente et une part de
marché équivalente. L'enseigne
revendique le leadership sur les
régions Pays de la Loire et Breta-
gne. Et grace au ralliement de

Denis Aubé (a droite) succéde a Yves Petitpas a la présidence de Systéme

U Ouest.

prés d'une cinguantaine de maga-
sins Carrefour de Coop Atlantigue
en régions Centre, Midi-Pyrénées,
Poitou-Charentes et Limousin,
Systéme U va passer, d'ici a la fin
de l'année, de la cinquiéme a la
troisieme place de la distribution
dans le Centre-Duest.

Pour cette année, la centrale table
sur une croissance de 14% par
rapport a 2011. L'intégration de
Coop Atlantique va trés largement
y contribuer mais Systéme U
Ouest table aussi sur le développe-
ment du ” drive " pour y parvenir.
L'enseigne n'entend pas laisser
ses concurrents  s'engouffrer

seuls sur ca créneau des courses
en ligne et des magasins drive.

Des " drive solo "

« Le drive représente 1,9% du chif-
fre d'affaires de nos magasins.
Dans les cinq prochaines années
ce sera 6%. C'est une vraie révolu-
tion el nous devons nous adapter
a ces nouvelles habitudes de
conscmmation. Le format fonction-
ne particulidrement pour une
clientéle qui réside dans des com-
munes rurales mais qui travaille
enville », indigue Denis Aubg. Sur
ce segment du “drive”, l'ensgi-
gne s'appréte a faire sa mue. Le

systeme du picking, retrait des
achats en magasin, semble en
effet avoir vécu, Pour proposer un
véritable service drive a cette nou-
velle typologie de consomma-
taurs, en plus des drives accolés 3
ses magasins, L'enseigne va ainsi
ouvrir trois drive solo, Le premier
verra le jour d'ici @ la fin de l'an-
nee aux Herbiers, les suivants,
déhut 2013, 4 Vannes et A Limo-
ges. Autre axe de développemant
pour Systéme U Quest, les maga-
sins de centre-ville sous |'ensei-
gne U Express. « Le concept mar-
che trés fort. Nous avons beau-
coup de demandes pour ces maga-
sins de proximité. Un quatriéme U
Express va mé&me ouvrir en sep-
tembra dans le centre-ville de
Rennes », annonce Yves Petitpas,
déja tourné vers d‘autres projels
puisqu’il prend en main Export U,
structure nationale notamment
chargée de préparer des projets
d'implantaticn a l'étranger.

Simon Janvier

SYSTEME U OUEST
(Carquefou)
Président: Denis Aubé
CA (hors carburants):
7,09 Md€
25.780 salaries
02 40 52 01 53

o ——
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http://www.cholet-basket.com/equipes/cadet-france/alex-froger-j343-cadet.htm
http://www.cholet-basket.com/equipes/cadet-france/raphael-binvignat-j339-cadet.htm
http://www.cholet-basket.com/equipes/cadet-france/romuald-morency-j401-cadet.htm
http://www.cholet-basket.com/equipes/espoirs/benjamin-john-j257-espoirs.htm
http://www.cholet-basket.com/equipes/espoirs/clement-faroux-j326-espoirs.htm
http://www.cholet-basket.com/equipes/espoirs/aymeric-benon-j311-espoirs.htm

11. CBS, PARTENAIRE DU CHOLET BASKET ENTREPRISE

B CBS

Angers - Cholet

epuis 1985, date de sa création, la société  Pour marquer ce virage important pris par la société, CBS a relooké son
CBS dirigée par Daniel BIZON a fait du  logo, et met en avant son credo « Imaginons la vie au Bureau »,
chemin. D’abord spécialisée dans le mobilier el le  Parmi ses projets, CBS a entame une réflexion sur le travail collaboratif,
matériel de bureau, I'entreprise étend pen & peu ses  en partant du constat que la plupart des idées naissent dans le cadre
activités avec I'évolution des conditions de travail. du travail en équipe, une vraie valeur ajoutée. Il est donc essentiel
de réfiéchir sur Faménagement des espaces de réunions ou points de
Outre ses activités de mohilier et de bureautique, qui  rencontre pour favoriser ces réflexions, grice d des aménagements
a ¢t¢ et est le coour historique de son métier, CBS  stratégiques et des outils adaptés.
développe depuis quelques temps de nouveaux services parlis d’un
constat : le métier du mobilier est en pleine mutation, les investissements
des entreprises pour ce poste diminuent, il faut donc évoluer et proposer

Daniel BIZON

de nouveaux services. Depuis 2011, CBS possede un bureau d'éludes de
«space planing» avec un architecte d’intéricur qui propose des études
personnalisées, sur la réorganisation ou I"aménagement des bureaux,
accucil, cte, en s’intéressant particuli¢rement & Paspect humain et 4
I"organisation existante et future de Ientreprise pour réaliser cetle étude
en adéquation avec le projet de I"entreprise.

Lentreprise développe également son secteur second ceuvre, avee la
mise en place d'un systéme de cloisons amovibles, qui permettent la
modularité de I'espace sur la durée et & 'entreprise de se développer en
pouvant réaménager au fur et a mesure ses espaces de travail au gré de

Un exemple de réalisation «CBS»

son ¢volution.

Entreprises — Magazine du MEDEF — Avril/Mai 2012

12. GROUPE PR, PARTENAIRE DU CHOLET BASKET ENTREPRISE

e COMMENT J'Al FAIT

o

SYNFRAE

o |l faut faire pleu.pe de sang-froid, s"armer de patience v, consfate Patrice Rahreau, un an 'xprbs I'Incendie d"Anjou Composites.

Le Journal des Entreprises — Juillet 2012
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« Un an apres I'incendie,

on en ressort grandi »

® SON DEFI Le 9 juin 2011, un des ateliers d'Anjou Composites était détruit par les
flammes. Patrice Rabreau revient sur |'épreuve que son entreprise a dii surmonter.

Je m'azprétais & par-
tir déjeuner quand on
In'a prévenu quuns de
mes usines elait en
feu. Ce jour-ta, le 9 juin 2011,
les salariés étaient en pause
dans un local situe a cdtd du
hatiment qui Atait en train de
briler, Cétail le plus petit
11,200 m?l das deux installés 3
Maulévrier. It abritait principale-
ment une production de maté-
riel de vertilation pour des bt -
ments d'élevage pour un gros
client. Un appareil électrique
déficient a provequé Uincendie,
Toul s'est embrasé trés vite,
1'usine, les moules de produc-
tion, les maligres..., toul a bri-
14, soit un tiers de Uactivité d*Ar-
jou Cemposites. Nous n'avons
pu que constaler les dégals,
La priorité a été la reconstruc-
tion ges moules. Lés L& lende-
main, nous avons remis leur
fzbrication en route chez Crias-
tyl, & Mortagne-sur-Sévra (5]
La société congoit et “abrique
les nulillages de production
pour les différentes filiales

[NDLR. Le groupe cho.etais PR
cumpte cing entreprises: Anjou
Camposites 4 Maulévrier,
Créastyl & Mortagne-sur-Sevre,
PRL Corrposites i La Tessoual-
le Strate Compesites 3 Argen-
tan [61] et DBR Composites &
Honfleur [14)).

1.000 des 3.000 m# ont été
réquisilionnés pour installer
ure production. Le personne. y
a té transféré. Un mais aprés
Uincendie, on recommencait &
fasriquer des piéces pour nos
clients, La reconstruction du
parc de moules a duré environ
Six mois,

Censtruction de 1.500 m?

Une des premiéres choses que
nous avons faites 2 &té de préve-
rir nos clients. Dans 'ensem-
ble, ils ont trés hien réagi. Ils
ncus senl lous rastés fiaéles.
Jai apprécié leur atlitude, ls
nnt fnus &8 trés solidaires, ca
ma conlorté dans la relation
humaine que nous avons avec
vux. ELpuis il v a eu les expert-
ses, les contre-experlises et

tout le travail qui doi &tre mis
en ceuvre pour se faire dédom-
mager par les compagnics d'as
surance. C'est au chef d'entre-
prise de Vassumer, Ca a duré
huil @ reul mois. Avjourd’hui,
tout est réglé.

«lls ont été costauds »
Actuellement, nous fabriguons
toujours @ Mortagne-sur-5évre,
Un  agrandissement  de
1.500 m? du deuxigme bali-
ment de Mauiévricr, qui faizait
2300 mi, esl e cours, La repri-
se aes activités sur le site est
prévue 2n septembre. Il aura
fallu un an pour gue les choses
reviennent a peu prés dans la
normatité.

Le batiment qui 2 brlle a 36
dzblayé et nous envisageons
une construction en 2013 pour
aoriter les nouvelles activités
dagroupe. Aufinal, Anjou Comi-
nosites s'en sart szns trop de
dammages, méme sil ¥ a au
une perte d'expleitation indénia-
L. Je ne sodhaite o porscune
da vivre ce gerre d'événement,

[Eal

mais rien n'sst insurmontable.
On en ressort grandi. L faut fai-
re preuve de sang-froid, £'ar-
mer do patience. Cest une
épreuve mais qui permst de
vous conforter dans un certain
nombre de choix, rotamment
du point de vue humain.

Jai apprécié Ualtitude de mes
salaris qui se son: déplacés
suroun autre sile sans puul
autant demander de dédomma-
gernent. Ils sintéressaient 2lus
3 la perennit? de Uentreprise
gu'd feur inté -8t particulier, Ft
je me suis rendu compte que
les gens étaient tous solidaires
3u sein du groupe. Teut le men-
de a oté costaud. Je n'en 4i pas
vu un jeter 'éponge. »

Stéphanie Bodin

GROUPE PR
{La Tessouslle]
Dirigeant: Patrice Rabreau
150 personnes
CA: 0 millions d'zuros
Tel.: 02 41 56 93 30
wawW.groupepr.fr

Le Journal des Entreprises — Juillet 2012

13. HYPER U CHEMILLE, PARTENAIRE DU CHOLET BASKET ENTREPRISE

HYPERU
Chemillé

Commerce

A Chemillé, 'Hyper U est autorisé
a s'agrandir de 1 100 m2

PAGE 7
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» Commerce. LHyper U de Chemillé
est autorisé a s’agrandir

La Commission départemen-
tale d'aménagement commercial
(CDAC) s’est réunie hier en préfec-
ture a Angers. Parmi les dossiers
a l'ordre du jour figurait I'exten-
sion de I'Hyper U de Chemillé qui
a recu un avis favorable. Lhyper-
marché va s’agrandir de 600 m?,
ce qui portera la surface totale
de vente a 4 410 m2. La galerie
marchande, elle aussi, va pousser
ses murs : elle va gagner 500 m2

HYPERU

pour atteindre une surface totale
de 797 m2,

Les membres de la CDAC ont éga-
lement donné leur accord pour
la création d’'un commerce de
pierres a I'enseigne Cupapierres a
La Séguiniere. S'étendant sur une
surface de 2 456 m2, zone de la
Bergerie, il comprendra notam-
ment un show room ot les clients
pourront venir choisir leurs dal-
lages, revétements et autres dé-
cors de pierres.

Lhypermarché et sa galerie marchande vont s'étendre de 1 1 00 m2

Le Courrier de I'Ouest — Jeudi 12uillet' 2012
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14. PEUGEOT, PARTENAIRE DU CHOLET BASKET ENTREPRISE

P
7 6 ™ ~ - S\

Les ventes de voitures
neuves calent en Anjou

Les concessionnaires ont accusé 13 000 ventes
en moins depuis janvier, soit une baisse de 12 %.

PAGE 2

Le Courrier de I"'Ouest — Lundi 9 juillet 2012

> 3 Clara

PEUGEOT Automobiles

CHOLET s BRESSUIRE

Cholet, vendredi. Chez

Voitures neuves : une chute record

Depuls Je début de F'année, les iImmatriculations de véhicules neufs ont balssé de plus de 12 % en Anjou, a moins de 13 000,

Peugeol [ concession a envegistnd 42 commimdes de plus que Fan poassé sor k1 imiime péviode, Phato €O - Etlevne lunumm>

Le Courrier de I'Ouest — Lundi 9 juillet 2012
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Jean-Philippe COLOMBET
jean-philippe.colombet@ccurrier-ouest.com

l es voltures neuves n‘ont plus

la cote dans le Maine-et-Lolre,

Cest ce que révelent les statis-
tiques des Immatriculations de vol-
tures neuves sur les six premiers
mols de I'année. Leur nombre étalt
de 14 166 entre Janvier et juin 2011,
cantre 12 457 sculement sur la
méme période en 2012. Une halsse
spectaculaire de plus de 12 %, Iné-
dite depuis quatre ans. Jamals depuls
2009, les ventes de voltures neuves
étalent passées sous la barre des
13 000 unités au terme du premier
semestre,
Les mois de février, mars et mal ont
été particullerement mauvais. A eux
seuls, ces trois mois représentent
pius des deux tiers de la baisse, soit
1 292 véhicules vendus en moins
pour un manque a gagner total de
1 709 pieces.

Les concessionnaires
restent optimistes

l'an passé (comme en 2010), le
marché du neuf était déja en régres-
slon dans le Malne-et-Lolre. Mals de
manliére plus contenue. Le fléchis-
sement n'était < que » de 2,6 % en
Anjou, contre - 2,2 % en France et -
2,9 % dans les Pays de la Loire.

Ces données brutes sont toutefois a
relativiser, comme I'explique Thierry
Rondeau. directeur de la concession

Peugeot a Cholet. Selon lul, les chif-

fres officiels ne reflétent pas la réa-

lité du marché. = Beaucoup de clients
ont effeclué des commandes fin 2010
pour bénéficier de la prime & la casse,
analyse-t-il. Une grande partie de ces
véhicules ont été livrés el immatricu-
Iés quelques mois plus tard. Cela a eu
pour effet de booster les chiffres sur les
premiers mois de 2011, C'est ce qui ex-
plique, en partle, I'écart important re-
levé entre le premier semestre 2011 et
le premier semestre 2012 »,

Reste que le marché de l'automobile
a tout de méme blen du mal a passer
la seconde. Sl les ventes de véhlcules
aux entreprises se maintiennent de-
puis le début de I'année, celles aux
particuliers sont en recul. « On volt
beaucoup de monde mais les gens
nous disent clairement qur'lls préferent
attendre, constate Régls Fontaine, di-
recteur de la concession Renault a
Saumur. En outre, les clients qul chan-
geaient de voilures tous les trois ou

A SAVOIR

Les Angevins roulent moins

Depuls plusieurs mois, la fréquen-
tation de I'atelier de réparation du
garage Peugeot a Cholet est en
baisse. Il ne s‘agit pas d'un cas Isolé
mals d’'une tendance générale. « Les
gens font de plus en plus attention a
l'utllisatlon de leur véhicule, constate
Thlerry Rondeau », directeur de la
concession. Seion lul, le kllométrage
moyen aurait chuté a 15 000 km
par an alors qu'll étalt compris entre
17 000 et 18 000 km en 2010.

quatre ans repoussent désormais leur
achat d’une année supplémentaire ».
Depuis janvier, ses ventes ont reculé
de 4,5 %, Une tendance liée, selon
lui, au contexte politique. « D'abord,
les aides gouvernementales ont dispa-
ru. Ensuite, les gens ont attendu que les
élections passen!, délallle-t-il. Et désor-
mais, ils attendent de voir les mesures
qui vont étre prises par le nouveau gou-
vernement, Sans compler que la situa-
tion économique pousse les gens a plus
épargner ».

Pourtant, ces deux professionnels
laffirment : 2012 ne sera pas une
année catastrophique. « Nous avons
enregistré 42 commandes de plus qu'en
2011, assure . Je
pense que le second semestre devralt
méme étre meilleur que le premler ».
Et parmi les voltures qu! seront les
plus vendues cette année devralent
figurer les produits low cost comme
les Dacia mais aussl les automobiles
haut de gamme. « Les particuliers vett-
lent des voitures mieux équipées, ap-
puie M. Rondeau. Entre 2010 et au-
Jourd'hui, d‘ailleurs, le prix de vente
moyen d’une volture a augmenté de

1400 €,
=) L
> 3 Clara
PEUGEOT Automobiles
CHOLET s BRESSUIRE
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Le marché de I'automobile de luxe ne connait pas la crise

A Angers, Julien et Sidonie Caban-
tous tiennent un garage spéciali-
sé dans les voitures de prestige et
les pigces de collection. Selon ce
couple de passionnés, le marché du
haut de gamme se porte bien, no-
tamment les praduits dont les prix
s’affichent a plus de 60 000 €.

Alors que les ventes de véhicules
neufs classiques accusent une forte
baisse (lire ci-dessus), il est tout de
méme une niche qui résiste a la
crise : celle du luxe. Chez GTO, a
Angers, I'une des seules enseignes
du département spécialisées dans
la vente de voitures de prestige, les
belles blen carrossées se vendent
presque comme des petits pains.

Installés depuis 2005 dans la zone
d'activité de Saint-Serge, les proprie-
taires estiment que sur les six pre-
miers mois de [‘année, le nombre
de ventes a progressé de 50 % par
rapport a la méme période I'an pas-
sé. Quant au temps de rotation des
stocks, il est passé de 140 jours en
2011 a 52 jours actuellement. ~ Ce
sont de bons chiffres, reconnaissent
les patrons. Mais il n'y a pas de quoi
Sfanfaronner non plus. Tout n’est pas si
simple. La trésorerie est particuliére-
ment tendue et ! faut aufourd’hul beau-
coup plus de temps pour que les clients
se décident a acheter un véhicule ».

Si ce segment trés particulier se porte
bien, il existe néanmoins des dispari-
tés entre les modeles, Depuis un an,
en effet, les petites sportives entre
30 000 et 40 000 € ont plus de mal
a trouver preneur. «ll s‘agit de produits
qul s’adressent a des classes moyennes
qul avalent envie de se falre plaistr,
analyse Jullen Cabantous. Désormals,
cette clientéle falt beaucoup plus atten-
tion. Et certains ont également plus de
mal & avoir accés aqu crédit » Consé-

[ e

gers, vendredi. Selon Jullen Cabantous, patron de GTO, les voitures

de collection et les véhicules haut de gamme se vendent plulot bien.

quence : « Certains modeles modernes
ou semi-modernes perdent beaucoup
de valeur. Comme la Porsche 996 dont
le prix a baissé de 10 000 € en 18 mois.
C'est énorme pour un véhicule d’une
dizaine d'années qui normalement ne
devrait quasiment plus décoter »,

A l'inversg, le marché des voltures
a plus de 60 000 €, lui, fonctionne
a plein. = Sur les six premiers mols
de I'année, nous avons vendu une
Aston Martin de 2011 & 125 000 €,
une Lamborghini Gallardo de 2007
& 100 000 €, une Ferrari Modena de
2003 a 60 000 € ou encare une Ben-
tley de 2006 a 90 000 € », détaille le
propriétaire de GTO. Selon lui, cette
tendance de I'hyper luxe s‘explique,
en partie, par le fait que « les patrans
d‘entreprises qui roulaient dans des voi-
tures de société & 80 000 ou 90 000 €
ont réduit la voilure » En revanche,
dit-il, « ils se font désormais plus plaisir
sur leurs véhlcules personnels ».

Les collectionneurs aussi

Mais les super-sportives ne sont pas
les seules a cartonner. Les voitures
de collection auraient elles aussi le
vent en poupe. « Pas étonnant, es-
time Sidonie Cabantous. C'est méme
une tendance normale en pérlode de
crise car il s'agit, comme Iart ou I'im-
mobilier, d'une valeur refuge » Le colt
dun tel investissement reste toute-
fols particulierement élevé. Actuel-
lement, les mécaniciens de GTO res-
taurent entierement une Mercedes
des anneées 1970. 450 heures de
travail seront nécessaires. Prix de
vente : entre 110 000 et 120 000 €,
Avis aux amateurs.

J-Ph. C.
5
> 3 Clara
PEUGEOT Automobiles
CHOLET s BRESSUIRE
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15. GAUTIER, PARTENAIRE DU CHOLET BASKET ENTREPRISE

GAUTICRN

> vendée La signature d'un grand fabricant de meubles
Les meubles Gautier en inde

Le fabricant de meubles Gau-
tier (950 salariés, 140 M€ de
CA] ne cesse de s'étendre a
U'étranger. Déja présent dans
une soixantaine de pays avec
notamment 37 magasins fran-
chisés, l'entreprise dirigée par
Dominique Soulard (président)
et le dg David Soulard [notre
photo] cible ['Europe mais sur-
tout les pays emergents DeJa
present dans six wlles en Inde, Gautier s’appréte ainsi a y
ouvrir trois nouveaux magasins d’ici l'été 2013. Parmi les
autres destinations ciblées figurent les pays du Golfe et l'A-
sie centrale ou Gautier entend jouer la carte du « made in
France ». (Rédaction de La Roche-sur-Yon)

Le Journal des Entreprises — Juillet 2012

16. GROUPAMA, PARTENAIRE DU CHOLET BASKET ENTREPRISE

~ | BOULOGNE-BILLANCOURT (Hauts-de-Seine), HIER. — Franck Cammas (2 gauche) a assisté

a la conférence de rédaction quotidienne qui sert a débriefer I'édition du jour et a préparer

celle du lendemain. {Photo Franck Sequin/Z Fquipe)

L’Equipe — Mardi 10 juillet 2012
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Cammas en escale
a « L’Equ'pe A . Groupama

Le skippeur de « Groupama » a fait une halte au siége
de notre journal, hier, ol il a évoqué notamment
sa passion du cyclisme.

A PEINE RENTRE D'IRLANDE,
dimanche, Franck Cammas a fait
escale & L'Equipe, hier & Boulogne-
Billanceurt, le temps d'un déjeuner
etd’une conférence de rédaction. Le
skippeur-a évoqué sa passion du
cyclisme : « J'aime bien I'effort,
jadere la montagne. » Et de se
remémorer ses virées a bicyclette du
coté de Sestrieres, gamin, autour de
la maison de vacances familiale.

Enjuillet 2011, il adisputé 'étape du
Tourentre Modane et]'Alpe-d'Huez:
les109,5kmen4h 117 (67¢). Pasmal
pour un novice. « J'avais accumulé
4000 km dentrainement depuis

Janvier, mais pas de maniére régu- -

ligre car je faisais de la voile aussi un
peu ! » A l'époque, ce sportif com-
plet préparait la Volvo Ocean Race,
ce tour du monde en équipage avec
escales, qu'ila remporté samedi der-
nier & Galway. « En Irlande, j'ai bien
cherché 2 suivre le Tour de France,
mais il n'était pas diffusé », regrette
Cammas. « J'aibien aimé ce qu'a fait
Rolland Ian passé. Jai l'impression
quil n'est pas aussi ben cette
année. » On lui indique que le cou-
reur d’Europcar a chuté. « £t Pinot,
c‘est un rouleur ? », demande-t-il 3
propos du jeuns Francais de vingt-
deux ans, vainqueur de la 8% étape
dimanche en Suisse. Plutét grim-

peur. « Ah !l peut peut-étre jouer le
maillot a pois et le mailiot blanc
alors », enchaine le skippeur au
gabarit taillé pour la montagne
(1,70 m, 60 kg).

Unmotsur |z Solitaire du Figaroat |2
Taur de France, a la voile cette fois.
« Eliés mérite de gagner », estime
Franck lorsqu‘on éveque le leader au
général de la Solitaire, dont l'arrivéa
finale & Cherbourg est prévue
demain en soirée. A trente-huit ans,
le Braton n'a toujours pas remporté
la classique estivale, en dépit de
douze tentatives prealables Le
Méditerranéen, lui, s'est |mpose a
vingt-guatre ans en 1997, & sa que-
triéme participation.

De I'equipage
au double mixte

Quid du Tour de France vélique ?
« C'est de I'équipage en monotype,
¢a ferait une bonne préparation a la
prochaine Volvo », répond le skip-
peur, qui a couru guelques étapes
par le passé. Il ne dit pas non & une
présence en 2013, un an avant le
départ de la prochaine Volvo Ocean
Race, qu'il devrait disputer. « On 2
tous envie de continuer. On doit faire
le bilan des retombées », reléve
Saphie Ray, responsable du sponso-
ring de Groupama. La compagnie

d'assurances, partenaire de Cam-
mas depuis 1298, est durement tou-
chée par le crise économigue.
Pour I'heure, Franck Cammas a
les yeux tournés vers les JO
(27 juillet-12 aclt). « J'aimerais
assister a quelques épreuves de voile
a Weymouth (au sud de Londres) »,
lance-t-il. Afin d'avoirun avcnt-gout
du nouveau défi gu'il se lance : dis-
puter les Jeux 2016 & Rio en catama-
ran mixte. Du 1€ au 20 juillet, il sera
en stage & Quiberon sous les ordres
de Franck Citeau, coach national de
cette nouvelle séric olympigue.
« J'ai une nouvelle partenaire,
Nadége Douroux (*), la premiére a
déclaré forfait avant de me
connaitre ! », sourit Cammas, répu-
té pour son exigence. « Nadége
mesure 1,84 m pour 70 kilos, elfe est
forte au trapéze », glisse Franck, qui
tiendra la barre. « L'un comme
l'autre, on est (3 pour essayer. »
Certes, mais Cammas n'est pas un
débutant de la voile légera (il a
gagné des régates en F 18) etquand
il s'engage, C'est toujours a fond.
ANOUK CORGE

{*) Vice-championne du monde 2003
et 2007, 10° des JO 2004 en 470 avec
Ingrid Petitjean, Nadége Douroux n‘a
pas été retenue pour les JO cet eté.
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17. CER FRANCE, PARTENAIRE DE CHOLET BASKET

FRANCE

"CER
CERFrance
Nouvelle agence a eaupréau

CERFrance Maine-et-Loire a inauguré, le mois dernier,
les locaux de sa nouvelle agence de Beaupréau. Installée
sur 400 m? dans la zone industrielle Evre et Loire, elle
compte 22 personnes. Le site rassemble a la fois une
agence « agriculture » et une agence « artisanat -
commerce - services ». Elles sont dirigées par André
\ Hodé et Julien Piszko. Dans le Maine-et-Loire,
CERFrance compte 10 agences et 200 personnes.
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18. MUTUELLE LA CHOLETAISE, PARTENAIRE DE CHOLET BASKET

NOS AGENCES :

CHOLET Centre
11 rue es Clamenceau
Ted. 0241 2916 00

CHOLET Carrefour
1 rue c'Anjcu
Tél. 0241491600
(Ouverture peochaine 2d
trimeste)

Beaupreau
7 bis Bd Foch

Tal 0241633405

St Herblain
57 Av. des Naucieres
T8l.0Z40%4 1131

Bressuire
19 rue de la Cave
T2l 05 49 65 18 80
Mortagne sur Sévre

2 rue Nzticrale
Tél.C251 630533

Grand Quevilly
29 rue ce lndustre
BP 284
T4l 02 356947 13

NOTRE SIEGE

SOCIAL :

CHOLET

27 rue de Mondemant
T&l. 0241491500

Infe@mutuzllelacholetaise. it

Lettre d'information de LA CHOLETAISE

www.mutuellelacholetaise.fr

P Ulili(]llﬁ du Médicamenl de ta Mutualité Frangaise

Liaffaire du Meédiator a mis en
évidence de graves disfonctionne-
meals dans le circuil du médicamen
en France. La Mutualité Frangaise
fait des propesitions « pour moraliser
et moderniser la politique du médica-
menl »,

Dix propositions de la Mu-
tualité  Francaise  pour
“restaurer la confiance”

1) Faire du progres médical le
critére des autorisations de mise
sur le marché (AMM).

Pour la Mutualité Frangaise, "un
médicament nz doit tare l'objet
tune autarisution de mise sur e
marché que il vépond & un  besoin
avérs da santé et 'l constitue une
avancée par rapport aux thérapeu-
tiques existantes”.

2) Les meédicaments doivent étre
réévalués tous les cing ans,

Cette proeceédure ae doit pas Elre une
simple formalité administrative mas
elle doit se beser sur routes les don-
nées scientifiques et médicales
fizbles et exhaustives. Cela permet-
treit de s'assurer qu'un médicament
est toujours efficace,

3) Créer une structure de pharma-
covigilance financée par les pou-
voirs publics.

Aujourd'hui, I'Agence frangsise ce
séeurité sanitaire des procuits ce
ganté |Afssaps) est en charge des
autorisations de mise sur le marché
des médicaments et de la pharmaco-
vigilance. 11 faut séparer ces deux
fonctions pour assurer la vigilance
indépendamment de l'autorisation.

"

\os conseillers entreprises se tiennent a votre disposilion pour
lous renseignements complémenlaires :
Nelly NERRIERE

4) Maobiliser les professionnels de
santé sur le bon usage des médi-
caments.

La Mutuelité Trancaise propose des
nesures pour inciter les profession-
nels de santé a signaler les cffets
incésirables des médicamerts,

5) Réformer la notion de service
mdédieal rendn.

Pour la Mutualité Francaise, la
correspordznee antre le nivaan de
serviee médical zendu dun médica-
mert et son taux de remboursement
doit étre automacique, Tous les
mécicaments dont |2 service meédi-
cal rendu est insufZisant coivent
étre mdids des spéeialités rembour-
sahles en application de la loi.

6) Réformer la politique conven-
tionnelle liant I'Etat & l'industrie
pharmaceutique,

Actuellement, (| existe des conven-
tions entre I'Btat et les laboratoires
qui permettent de fixer le prix des
médicaments, Mais il n'exiswe pas
de réel'e transparence des prix car
ces conventions tiennent £ la fois
comple i développement écono-
miue des lzboratoires et des inté-
téls  sauvitaires lever toute
confusion enlre les logiyues indus-
triclles ¢t sanitaires, il est néces-
saire de éformer la pelitique qui lie
I'Lrat 4 l'industric pharmaceutique.
T) Généraliser 'utilisation de la
dénpmination commune interna-
tionale (DCI).

La DCI est le "vizi" nom du médi-
cament. Elle permet a tous les pro-
fessionnels de sanié et aux patients
de saveir ce que contien! un médi-
cament pour éviter blen des erreurs,

Pout

Tel : 02.41.63.34.05

nnerriere@mutuellelacholetaise.fr

— A CHOLETAISE

agayraud@mutuellelacholétaise. fr

=L

&) Suivre ef analyser les pres-
criptions hors AMM,

Nans 20% des cas. le Mediator®® =
€1é prescrit comme médicament
anorexigéne dang le cadre de ré-
gimes amaigrissants, Or, ce médi-
cament est un antidiabetique : 1l a
dong €1¢ presceit en dehors de son
indication, ¢'esl-d-dize hors du
champ préva par son anlorisation
dc misc sur Iz marché {AMM) Si
la prescription hors AMNM étair
encadrée, cela nermettrait d'éviter
de tels mauvais usages. »
9) Réduire l'influence publici-
taire de I'industrie pharmaceu-
tigue.

La Mutualité¢ Frangaisc proposs
qua la formacien initiale et conti-
nue des professionrels de santé
soit circonserite zu domaine pu-
blic. "Auwcurdhui, 'information
des medecins sur le médicamen:
est prod guée par ' 8000 visileurs
médicaux remunerés par les labo-
ratoires", signale Laue Lecher-
tier®.

13) Faire en sorte que Ia poli-
tique européenne du médica-
ment défende des objectifs do
sanlé publigue.

Pour |2 Mutughité Frangase, "le
médicament ne peut étre assimilé
4 un aroduit de consommation
courante".

= Responsable du départemont
politicue du Médicament 4 la
Mutuelité frangaize

Anne GAYRAUD
Tél : 02.41.49,16.00
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Mutuelle la Choletaise “cHoLEmisE/

Trois nouvelles agences

La Mutuelle la Choletaise [42.000 personnes assurées)
a ouvert trois agences supplémentaires, dont une
deuxieéme a Cholet. Elle s'implante aussi a
Mortagne-sur-Sévre (85) et a Grand-Quevilly (76}, en
Normandie. Ce qui porte a sept le nombre d'agences
dans l'Ouest et le Nord de la France.
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