6. BODET, PARTENAIRE MAJEUR DE CHOLET BASKET

Economie

Bodet Software vise un chiffre
d'affaires de 30 millions d’ euros
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Bodet|

Bodet Software affiche une belle
dynamique commerciale. A la
fin de ce premier semestre 2015,
I'éditeur choletais de solutions
de gestion des temps et des res-
sources humaines, enregistre
une croissance de 12 % de ses
ventes.

« Aujourd’hui, nous sommes bien
identifiés sur le marché. Notre offre,
adaptée et performante, répond a
tous les besoins des grandes entre-
prises. Elles sont ainsi de plus en plus
nombreuses a nous faire confiance »,
explique Eric Ruty, directeur ge-
néral de Bodet Software. De plus,
l'activité SIRH (systéme d’infor-
mation de gestion des ressources
humaines) est en plein dévelop-
pement auprés des PME. Léditeur
affiche une croissance de 25 % sur
cette offre. Autre vecteur de crois-
sance : I'export avec la conquéte
de nouveaux marchés en Afrique
subsaharienne notamment.

Linnovation au cceur

de Ia stratégie

Bodet Software, qui compte
35 000 clients dans le monde,
tire son épingle du jeu grace a

» Economie. Bodet Software vise un chiffre
d’affaires de 30 millions d euros cette année

sa capacité d'innovation. Lancé
en juillet dernier, le nouveau ter-
minal communicant, Kelio Visio
X7, a recu un excellent accueil.
« Nous avons déja réalisé a ce jour
une cinquantaine d’installations no-
tamment au sein du Groupe Mé6. Ce
terminal améliore la compétitivité
de notre offre Gestion des Temps sur
un marché trés concurrentiel et qui
continue de s’internationaliser. Lin-
novation est prépondérante dans
notre stratégie, c’est dans I’ADN
du groupe Bodet. Nous consacrons
14 % de notre chiffre d'affaires au
développement de nouveaux pro-
duits logiciels et matériels ».

Pour 2015, Bodet Software s’est
fixé comme objectif d"atteindre les
30 millions d’euros de chiffre d'af-
faires. « Nous sommes sur une ten-
dance de croissance de 9 % pour la
fin de I'année alors que nous avions
initialement prévu une croissance
de 5 % », confie le directeur gé-
néral. La société, qui rassemble a
ce jour 255 collaborateurs, prévoit
le recrutement de 10 personnes
d’ici la fin de I'année pour des
fonctions « support utilisateurs et
intégration. »

Le Courrier de I'Ouest — Mercredi 2 septembre 2
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Une antenne en Malaisie

Le spécialiste choletais de mesure et gestion du
temps renforce sa présence sur le continent
asiatique - ou il compte 65 distributeurs - avec
'ouverture d’'une antenne a Kuala Lumpur et le

-recrutement d’un ingénieur d’affaires. Le groupe
Bodet emploie 650 collaborateurs en France et a
l'étranger et réalise un chiffre d’affaires de 66 millions
d’euros sur 2014 dont 20 % a Uexpeort. Elle dispose de
5 filiales en Europe, d'un bureau a Dubai depuis 3 ans
et d'un réseau de plus de 500 agents et distributeurs
dans le monde.

Le Journal des Entreprises n°341 — Septembre 2015

7. LW&ASSOCIES, PARTENAIRE DU CHOLET BASKET ENTREPRISE

T\Y/A
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WILLIAM DAVID

Il succéde a Didier Suteau a la
présidence du Centre des jeunes
dirigeants de Cholet. Agé de 43 ans,
William David dirige le cabinet de conseil
en gestion de patrimoine LW & associés,
basé a Cholet. Entré en 2010 a la section
de Cholet (53 membres), William David
prendra ses fonctions mi-septembre.




8.

SUPER U CHOLET ET STAR, PARTENAIRES DU CHOLET BASKET

SUPERQ)

Cholet Arcades Rougé

AR
\&B G-STAR RALW

Internet devient I'allié des commercants de Cholet

Les commergants et artisans contre-attaquent. lis veulent s’équiper de sites internet pour présenter
leurs produits, et ainsi attirer les clients jusqu’a leurs boutiques. L'initiative est pilotée depuis Cholet.

L’|n|t|at|ve

« Et si Internet devenait notre al-
lié ? », interroge Florian Vincent-Pel-
ligry, gérant de G-Star. Alors que la
concurrence internet est de plus en
plus rude, les commergants de Cho-
let ont décidé de s'allier & leur « en-
nemi », Le projet de « commergants
connectés » est né des probléma-
tiques, que les commergants, eux-
mémes ont fait remonter. « Avec les
Vitrines de Cholet, association de
commercants et artisans, nous tra-
vaillons sur différents projets. Il y a
un an, nous avons décidé de relan-
cer, par cette initiative, les Vitrines
d’Anjou - fédération regroupant I'en-
semble des associations de commer-
¢ants et artisans de Maine-et-Loire -
endormie depuis une dizaine d’an-
nées », explique Sébastien Niedland,
co-président des vitrines de Cholet.

Ce projet, piloté depuis Cho-
let et en collaboration avec la CCl
(Chambre de commerce et d'indus-
trie), est une premiére en France a
I'échelle d'un département. « Aujour-
d’hui, un commergant doit étre mul-
ti-canal, et plus uniquement dans
sa boutique », souligne Sébastien
Niedland.

Conserver sa clientéle

Le but : augmenter la visibilité des
commerces du territoire en bénéfi-
ciant d'une couverture mediatique
plus importante, et ce, quel que soit
le type de-commerce : alimentaire,
textile, service... « Nous voulons
créer un portail numérique dépar-
temental. Les magasins seront en
quelque sorte « ouverts » 24 heures
sur 24, 7 jours sur 7. Nous pourrons
ainsi toucher plus de monde », ex-
plique Florian Vincent-Pelligry, qui a
élaboré, avec d'autres commergants,
le cahier des charges. « C'est un
projet qui nous permet de mettre
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Auréhen Gaudln optlc:en Krys et Florian Vincent- Pelllgry gerant de G-Star, font pame au projet
« commergants connectés » imaginé par et pour les commergants.

en place des choses que nous n’au-
rions pas pu faire seul. Il a été pen-
sé par et pour les commergants »,
détaille Sébastien Niedland.

L'idée n'est pas de faire de la
vente en ligne, mais de présenter
des produits. Les clients pourront
réserver sur le site et récupérer leur
commande en magasin. « C’est un
moyen d’attirer les clients a la bou-
tique. Nous aurons toujours ce plus
qui est le conseil du vendeur », ex-
pligue Florian Vincent-Pelligry. Si
I'initiative se développe bien, « il est
possible d’imaginer un « market

place ». Le client ne recherchera
plus par commerce mais par thé-
matique », détaille Sébastien Nie-
dland.

A partir d'une arborescence
commune aux Vitrines d’Anjou,
chaque commergant pourra le per-
sonnaliser selon ses golts.. ou
presque. « Je suis un commergant
franchisé donc j'ai des contraintes
sur les chartes graphiques. L’ADN
du magasin porte sur le Denim »,
souligne le gérant de G-Star.

Mais pas question d'augmenter la
charge de travail des commergants.

« Cela sera simple et rapide pour
eux », insiste Sébastien Niedland. Un
« support » sera mis en place pour
veiller & I'alimentation des sites. Les
commergants n'auront plus qu’a faire
leurs demandes auprés de ce sup-
port qui gérera la rédaction et la mise
en ligne.

Pour I'heure, une dizaine d’associa-
tions de commergants seraient inté-
ressées. « On espére que le projet
sera finalisé pour la fin d’année »,
ajoute Sébastien Niedland.

Apolline MERLE.

Ouest France — Mercredi 2 septembre 2015
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9. PUY DU FOU, PARTENAIRE DE CHOLET BASKET

L'été de tous les records au Puy du Fou

Le parc vendéen enregistre pius de deux milllons de visiteurs cette année. Les clés du succés : linnovation et la météo.

s Puypulou.

I.elhlydumjendlhtempéns

l'ensemble, r'ats'&mwweah/ré@mmducmm

P t.com

e temps détestable du milieu de

la semaine demiére n'y change-

ra pas grand-chose : le Puy du
Fou enregistre un nouveau record !
Plus de deux millions de visiteurs au-
ront falt étape au Grand Parc cette
année. Directeur général, Laurent
Albert se la joue modeste, rappelant
que les sites tourlstiques francals, cet
été, ont blen fonctionné dans leur
ensemble. A cause de la météo trés
favorable - quelques jours ont fait
exception - mais aussi du contexte
économique : « Les Frangals ont élé
moins nombreux & partir & I'étranger =.
Cest autant de gagné pour le tou-
risme national.
La politique du Puy du Fou en ma-
tiere d’Investissements contribue
évidemment au succés vendéen :
= 11 millions d'euros cette année. 21
I"an dernler et 24 encore I'an )
Les visiteurs, en lfer ceux qui re-
viennent, savent que le Grand Parc
renouvelle réguliérement ses a-
cles = Quand |l parie de record, Lau-
rent Albert aime préciser : « Record de

Il « fait travailler tout le monde

En plein centre de Cholet, I'hotel
San Benedetto profite a plein de
Fattractivité puyfolaise.

= S n'y avait pas eu le Puy du Fou,
Je n'aurais pas I'hotel 1 » Chan-
tal Polirier gére depuls dix ans 'hotel
San Benedetto, situé en plein centre-
ville de Cholet. A son arrivée, = Il y
avait zéro chambre aux Puy du Fou et
aux Herblers, Cholet était ie premier lo-
geur autrefols = Elle se souvient que
son prédécesseur fermait en aodt.
Lhotel emplole désormals « en sal-
son = sept salarlés et I'activité grimpe
de Juln & septembre.

Certes, Is trols ans, le parc ho-
teller a en Vendée mails aussi &
Cholet et Chantal Poirier a vu dédli-
ner un temps ses réservations. « Mails
cette année, J'al mieux {ravalllé, ¢a re-
part [~ assure la gérante qui explique
ce regain par la notoriété grandis-
sante du Puy du Fou mals aussi la

I'émotion » La se trouve dans
Findice de satisfaction des clients,
évaluée chaque semalne au travers
d'un sondage : « La semalne derniére,
la pius grosse de la saison en terme de
[fréquentation, la note était pratique-
ment de 9 sur 10. Et 98 % des visiteurs
se disent préts a recommander le Puy
du Fou autour d'eux. Cest énorme [ »

« 160 permanents
' et 1 270 saisonniers »

Au total, le Grand Parc propose
17 animations. Si elles bénéficient
toutes d'une excellente notation, le
public a ses chouchous : les Vikings
et e Signe du Tiomphe sont les deux
spectacles les plus fréquentés. 96 %
des visiteurs y assistent. Dédiée a la
Premi@re Guerre mondiale et a I'unl-
vers des tranchées, 'animation des
Amoureux de Verdun constitue la
nouveauté de la salson ; cette re-
constitution de I'univers infernal des
tranchées obtient également « une
trés beile note =

En coulisses, le succés du Puy du
Fou suppose une organisation lo-
gistique sans fallle. Chaque jeudi,

conjoncture et le contexte internatio-
nal : « Il y a beaucoup d'Anglals, d’Al-
lemands, d'itallens... Et les Frangals
sont molns partls & I'élranger, j'al ac-
cuellll derniérement des Alsaciens, des
Marselllais... =
Souvent, Le Puy du Fou représente
~une & trols nuits d'hotel » & Cholet «ou
début ou & la fin des vacances, sur la
roule des Sables d’Olonne ou de La Ro-
chelle =, Chantal Polrler, qui n‘est en-
core jamals allée visiter le « meflleur
parc d'attraction du monde », rem-
plit réguliérement prés de la moitié
de ses 50 chambres avec deux cars
de touristes. Parfols, ces réservations
sont Bées & un - forfait » Cinéscénle
et Mhoteliere dolt alors reverser une
commission au Puy du Fou. Peu im-
porte, le parc « fait travalller tout Je
monde ~ se réjoult Chantal Polrler,
« méme le colffeur volsin en profite
aussi [ =

Fabien LEDUC

Laurent Albert réunit autour de lul
I'encadrement du parc. Uéquipe en
profite pour planifier les spectacles
des sept Jours a venlr, qu'll saglsse
des horalres ou du nombre de repré-
sentations. Ici, on s"adapte au plus
prés aux conditions météo et aux
réservations : = Les de
Richelleu, par exemple, ont éé joués
deux fols mercredi. Mals nous avons
eu frols séances jeud) et cing vendredi »,
On le devine, le réglage est une
mécanique de précision. Le Grand
Parc constitue en effet une grosse
machine avec 160 emplois perma-
nents et 1 270 salsonnlers répartis
dans une foule de métlers différents

- I'agent d'accuell aussi blen que la .

danseuse ou le gladiateur. Beau-
coup de saisonnlers sont des régio-
naux, mais 40 % d'entre eux arrivent
dallleurs. Quelques-uns ont fréquen-
1é Le Puy du Fou comme spectateurs
quand lis étalent enfants. Leur vo-
cation y est née. ~ Quand Hs sortent
d'un spectacle, les petites filles veulent
toutes étre princesses. et les gargons,
chevallers =.

» a Cholet

Le présentolr du Puy du Fou trone
sur le comptolr de I'hotel.

Le Courrier de I'Ouest — Mercredi 2 septembre 2015
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3 QUESTIONS AJETTTTE

« Une véritable locomotive »

Laurent Boron est le directeur
d’Anjou Tourisme. Il explique le
polds du Puy du Fou sur le tou-
risme local.

1Qudlmpmlewydqua-
t-il sur le tourisme régional ?

« En tout état de cause, Il est évi-
dent que le Puy du Fou est une
véritable locomotive pour le tou-
risme de la région. Les hébergeurs,
slites de vislte et restaurateurs de
Cholet et des environs sont favo-
risés. Plus on est proche du Puy
du Fou, et plus les retombées sont
Importantes. Méme le Saumurols
bénéficie largement de cet attralt,
et je ne prends pas de risque en
disant cela =

zmmnwunvallelepaum
Puy du Fou ?

« Tous ceux qul travalllent pour
le Puy du Fou font preuve d'un
professionnalisme hors pair. Le
parc a une reconnalssance mon-
dlale, et gere remarquablement
sa communication et son marke-
ting. Travalller avec eux est trés
agréable, méme s'lis seront encore
amenés & progresser. Mals le parc
ne travallle pas seul. Il compose
avec les Institutions qul sont au-
tour, avec un travail qui se fait en
symbiose totale avec les organisa-
tlons du tourisme.

3Que fait Anjou Tourlsme pour
mp;oﬂter de cette forte attrac-

= La volonté d'Anjou Tourlsme,
Cest de construlre avec le tourlsme
de Vendée un rapport gagnant-
gagnant, qul existe déja depuls
quelque temps. Eux peuvent pro-
fiter de la dynamique de [a Lolre,
qui est une de nos grandes forces.
La Vendée nous Intéresse pour tout
ce qui est structurant. Le tourisme

a pas de frontitre, et Je suls
heureux de falre un échange avec
la Vendée. On essale méme de
travailler & cinq départements, a
I'échelle de la région des Pays de la
Lolre. Cette force est mise a dispo-
sition des destinations touristiques
de proximité, comme le Saumurols,
le Baugeols, les Mauges ou encore
le Choletals ».

» Météo. Tempéte ou pluie, « on assure »

Jeudi demier, on a vendu au Puy
du Fou plus de ponchos que de
casquettes, A cause de la plule, na-
turellement. Certains papas s'en
tiralent les cheveux, essayant de
reconnaitre leur progéniture dans
la foule des Impers rouges, Jaunes
ou noirs, estamplilés du logo du
parc : « Cest le probleme, vous
vous ressemblez tous avec votre
poncho | =

La reconstitution de la tranchée de
14-18 : la nouveauté de la salson,

Le public naccueille pas les intem
péries avec le sourire, mals Il se
montre résigné. Certains, tout de
méme, évitent de s"asseolir sur le
gradins trempés : « Mo, Je ne veuy
pas me mouliler les fesses, Je restc
debout », se justifie une mamle er
rajustant sa capuche.

Un jour comme Jeudl, les specta:
dles en salle ont la cote: La tran:
chée de 14-18 est piébiscitée. E!
les Mousquetaires de Richeliet
sont encore plus appréciés que
d’habltude. Installé bien a I'abri
le public se console du mauvals
temps extérieur en voyant artistes
et chevaux évoluer... dans les jets
d'eau, ~ Ce que f'al préféré, ce som
les chevaux qul dansent », s"accor
dent Louls et Sacha, deux fréres de
sept et trols ans. De son coté, Cé
lla, neuf ans, applaudll en connals
seuse - elle pratlge uitatior
depuls deux années maintenani
et elle Jauge la performance : = L¢
confiance du cheval, c'est ce quil y
a de plus dur & obtenir I »

Jeud|, aucun spectacle n"a man
qué a Fappel. « Quill vente ou qu'l,
pleuve, on les assure tous, quitte ¢
décaler I'horaire. Les visiteurs qu
viennent de I'autre bout de la France
ont la garantie quils seront pas dé
qus =, souligne Laurent Albert. Le-
quel Invente pour I'occasion ur
nouveau label : Le Puy du Fou

waterproof =,

P Encore quatre
semaines

Le 27 septembre, ce sera la fin
de la salson 2015 au Puy du
Fou. Une clOture prometteuse
sl Fon en crolt les réservations,
encore en progression. On en-
reglstre + 21 % sur les séjours
et + 12 % sur les blllets Grand
Parc.

PuypuFou.

Laurent Albert, le Directeur
général du Puy du Fou.

P> Théatre des Géants

Le Grand Parc pense déja a la
saison de F'an prochain. En té-
moigne le chantler en cours
dont les grues sont visibles. La
construction d'un nouveau ba-
timent, le Théatre des géants,
a effectivement commencé. Ce-
lul-cl abritera un nouveau spec-
tacle : « Le dernler panache =,
consacré aux Guerres de Ven-
dée. Le Puy du Fou le présen-
tera aux professionnels, a l'oc-
caslon des principaux salons
du tourisme qui marquent la
rentrée.

P A Noél

Entre-temps, le Puy du Fou aura
donné rendez-vous au public
au moment des fétes de fin
d'années, « Avec 45 000 blllets
d'ores et déja vendus, nous al-
lons probablement dépasser la
barre des 100 000 vislteurs én
onze jours d'ouverture autour
de Noé! », pronostique le Direc-
teur général du site,

P Visiteurs satisfaits

65 % des vislteurs reviennent.

Le taux de revisite constitue le

mellleur des encouragements

mr le président Nicolas de Vii-
et pour son équipe.

P> Retour de Moscou

Le Jeune président du Puy du
Fou ¢étalt cette semalne en Rus-
sie ol le parc vendéen apporte
son expertise dans le cadre
d'un grand projet touristique.
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La rentrée mise en scene a I’école du Puy du Fou

Un peu de spectacle, des costumes, de la musique... et des larmes pour les premiers éleves de la Puy du Fou
académie. Au sein du parc vendéen, ils sont une petite cinquantaine a fréquenter une école atypique.

Sabrina a les yeux en pleurs, c’est sa
premiére rentrée. Ou plutét celle de
son fils Wilann, 3 ans. Hier, I'écolier
en herbe a franchi la porte de la Puy
du Fou académie, aux Epesses, en
Vendée. Comme les quarante-sept

autres éleéves, de la maternelle au |,

CE2, il intégre la nouvelle école créée
de toutes piéces par le parc & théme.
A son ouverture, |'établissement sco-
laire comprend six sections, réparties
en quatre classes.

« C’est une chance pour Wilann,
annonce son papa Maxime. Le pro-
jet nous correspond. Nous souhai-
tions une école qui allie la pédago-
gie et I'art du spectacle. Un ensei-
gnement ol I'on puisse suivre les
enfants au cas par cas. » Vceu exau-
cé pour le couple des Deux-Sévres.

Tous les matins, les jeunes éléves
recevront une formation académique,
en lien avec le programme scolaire
national. L'aprés-midi sera tournée
vers |'apprentissage du théétre, de la
musique et du chant, mais aussi de
I'éducation sportive. L'effectif ? « Pas
plus de 7 a 8 éléves par classe », af-
firme Nicolas de Villiers, président de
I'association du Puy du Fou.

Patronage

Cérémonie d'ouverture oblige, le
Puy du Fou a manié l'art de I'histo-
rique et du solennel. Les éléves ont
été accueillis par une haie de Puy-
folais (1) costumés, accompagnés

1100€

_PuypuFou.

-~

<=

Aprés la cérémonie d'ouverture, les éléves se sont dirigés dans leur classe & bord d'un petit train.

de musigue épique et d'un discours
royal. Chague classe est placée sous
I'égide d'un patronage. Un peu a
I'image de I'école Poudlard du jeune
Harry Potter. Désormais Richelieu,
ancien évéque de Lucgon, veille sur
le CP. Le scientifique vendéen Réau-
mur protége le CE1. Quant & Ca-
therine du Puy du Fou, elle garde la
grande section maternelle.

C'est le colt annuel de la scolarité a la Puy
du Fou académie. Il comprend 90 € par

mois (sur 10 mois) pour I'enseignement.
170 € sont destinés aux uniformes et aux fournitures. Les frais

de dossier représentent 30 €.

Sur le balcon du chéateau, Nicolas
de Villiers a martelé I'objectif de ce
nouveau « bébé » : « Chercher I'ex-
cellence sur le plan scolaire et ar-
tistique. »

L'académie se veut stricte : uni-
forme bleu de rigueur et vouvoie-
ment imposé aux instituteurs envers
leurs éléves. A midi, vaisselle pour
tous. « Cette action permet de se
mettre au service les uns les au-
tres », ajoute Frangois Durand, le di-
recteur.

Linstruction, une premiére pour le
parc ? Depuis 17 ans, il accroit son
expérience de formation extrasco-
laire avec ses académies juniors.
Le Puy du Fou fagonne des casca-

deurs, des combattants et des cava-

-liers de 6 a 25 ans. Quant & la Puy

du Fou académie, les bénévoles du
parc ne s'y sont pas trompés : 40 %
des éléves inscrits appartiennent & la
grande famille des Puyfolais.

Avec une nouvelle fléche & son
arc, le parc a théme bétit son avenir.
« Nous allons permettre a ces en-
fants de se construire et de s’enra-
ciner.» En 2016, puis 2017, de nou-
velles sections (CM1, CM2, etc.) de-
vraient voir le jour.

Lionel PIVA.

(1) Les Puyfolais sont des bénévoles
qui participent a la Cinéscénie, le
grard spectacle du Puy du Fou.

Ouest France — Mercredi 2 septembre 2015
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10. ASSOCIATION REVES, PARTENAIRE DE CHOLET BASKET

Grace a Réves, Léa rencontrera le Péere Noél

o
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‘ " Lassociation qui réalise les réves
des enfants gravement malades
s T

sy8z contre ¢% de: ;

’ .3 . 7 .["
(AT Can T GRS
('Assou'aﬁon Réues

§ Réves.

7 4ot le 28 /c8fas
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Samedi aprés-midi, Thierry et Nathalie Houlmé, de La vague gourmande
ont remis un chéque de 434 € aux bénévoles de I'association Réves.

L’association” Réves a 20 ans.
Chaque année, elle parraine le réve
de 400 enfants malades.

Samedi aprés-midi, Thierry et Na-
thalie Houlné, les patrons du res-
taurant La vague gourmande, a I'aé-
rodrome de Cholet, ont remis un
chéque de 434 € aux bénévoles de
I'association.

Lors du rassemblement US Mee-
ting du dimanche 23 ao(lt, ils avaient
organisé une vente de tickets de tom-
bola au profit de Réves. « Parce que

c’est du concret », justifient les orga-
nisateurs.

En effet, lors de la remise du
cheque, Pascal Pavageau, président
de la délégation départementale de
I'association, a suggéré aux dona-
teurs de parrainer le réve d’'une petite
fille de 9 ans, Léa. Elle vit dans les
Alpes et aimerait rencontrer le Pére
Noél en Laponie...

L'association Réves organise une
grande manifestation a la Meilleraie,
le 18 octobre prochain.

Ouest France — Jeudi 3
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11. ABONNEMENTS 2015/2016

Une nouvelle saison va débuter le 3 octobre et nous comptons sur votre présence et vos
encouragements lors des rencontres a la Meilleraie.

Toujours soucieux de votre satisfaction nous laissons en place deux types d’abonnements :

- CHAMPIONNAT* (17 matches de Championnat)

*Pour toute souscription a cet abonnement avant le 1ler septembre 2015, vous bénéficiez de 1 place?
offerte pour le 1er match de championnat de CB a domicile en ProA.

- GRAND SUPPORTER** (Tous les matches de CB a domicile, sauf la Coupe de France)

**Pour toute souscription a cet abonnement avant le ler septembre 2015, vous bénéficiez de 2 places?
offertes : 1 place pour le 1er match de championnat et 1 place pour le ler match de gala de CB a
domicile en ProA (sauf Le Mans).

(2Tribune Pays de la Loire)
De plus, deux conditions de paiements s’offrent a vous :

- Paiement comptant a I'inscription par : Cheque (établi a 'ordre de la S.A.S.P. CHOLET BASKET
encaissable le 29 septembre 2015), Carte Bancaire ou espéces.

- Paiement en 2 cheques : ler encaissement le 29/09/2015 et le 2éme encaissement le 22/12/15.

Afin de vous abonner dans les meilleurs conditions et délais, vous trouverez ci-dessous les différentes
dates de permanences.

LES PERMANENCES : N'oubliez pas d’apporter la fiche d’abonnement.

Les permanences s’effectueront au Smash (3 avenue Marcel Prat — CHOLET) aux dates suivantes :

- Lundi 24/08/2015 de 16H a 18H30
- Samedi 29/08/2015 de 9H30 a 12H
- Lundi 31/08/2015 de 16H a 18H30
- Samedi 05/09/2015 de 9H30 a 12H
- Lundi 07/09/2015 de 16H a 18H30
- Samedi 12/09/2015 de 9H30 a 12H

Dates de récupération des titres d’abonnement :

- Lundi 28/09/2015 de 16H a 18H30
- Vendredi 02/10/2015 de 16H a 18H30
- Samedi 03/10/2015 de 9H30 a 12H

chme[BaSKEI DEPUIS
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Important :

Vous pouvez vous abonner dés maintenant en renvoyant la fiche d'abonnement diment remplie et
accompagnée du reglement (celui-ci ne seraremis al'encaissement que le 29/09/2015) a CHOLET
BASKET - Service Billetterie (Abonnements) - BP 10752 - 49307 CHOLET Cedex.

Pour plus d'informations sur nos abonnements, cliquez sur les liens suivants :
- Présentation et tarifs des abonnements

- Choix des abonnements

- Conditions générales

- Fiche d'abonnement
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http://www.cholet-basket.com/sites/default/files/fichiers-tinymce/tarifs_des_abonnements_15_16.pdf
http://www.cholet-basket.com/sites/default/files/fichiers-tinymce/choix_entre_deux_types_dabonnements.pdf
http://www.cholet-basket.com/sites/default/files/fichiers-tinymce/conditions_generales_de_vente_des_abonnements_15_16.pdf
http://www.cholet-basket.com/sites/default/files/fichiers-tinymce/fiche_dabonnement_saison_2015_2016.pdf

12. ABONNEMENTS : REJOIGNEZ NOTRE CLUB DE SUPPORTERS LES
C'BULLS POUR LA SAISON 2015-2016

Cette année, le club des supporters choletais les C'BULLS vous invitent a les rejoindre et a vivre
avec eux d'autres moments d'exception a la Meilleraie ou en déplacement.

Le Club des Supporters devra étre le 6eme Homme

Pour cela, nous vous proposons un abonnement au tarif préférentiel (tee-shirt compris) de :

- Supporters adultes : 120€

- Supporters adultes invalides : 90€

-Jeunes 16 a 17 ans et Etudiants : 70€

- Enfants 4 a 15 ans : 45€ \?’5 U(
Les avantages de I'abonnement Club des Supporters : \ I\

- I'accés gratuit au MATCH ESPOIRS

- I'assurance de voir TOUS LES GRANDS MATCHES
- une PLACE RESERVEE a chaque match

- un ACCES PRIORITAIRE au match

- le score des matches a l'extérieur par SMS CHOLET BASKET
- le calendrier de CB

- le guide officiel de CB
- un voyage a gagner (participez au tirage au sort pour gagner un voyage a l'étranger pour 2
personnes en partenariat avec RICHOU VOYAGES ainsi que de nombreux autres lots)

Pour vous inscrire, merci de nous transmettre la fiche d'abonnement complétée et le reglement
intérieur signé avec votre paiement avant le 1 Septembre 2015, par courrier & :

CHOLET BASKET - Abonnement Club des Supporters - BP 10752 - 49307 Cholet Cedex
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http://www.cholet-basket.com/sites/default/files/fichiers-tinymce/fiche_dabonnement.pdf
http://www.cholet-basket.com/sites/default/files/fichiers-tinymce/reglement_interieur.pdf
http://www.cholet-basket.com/sites/default/files/fichiers-tinymce/reglement_interieur.pdf

