-,"f

MORILLON, PARTENAIRE DU CHOLET BASKET ENTREPRISE

Morillon. Une percée dans les pays émergents

» BIENS D'EQUIPEMENT Le chiffre
d'affaires du Choletais Morillon,
concepteur et fabricant d"extracteurs pour
les produits difficiles, a progressé de 25%
en 2012. L'export représente 80% de son
activité, Des pays comme le Brésil ou
I'Inde tirent la croissance.
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en 2012, La PME

baste 3 Andrezé,
dans les Mauges, a enregistré
une hausse de 2% % de sen chil-
fre d'affaires. Celui-ci a alleint
14 millions d'euros, dont prés
de 80% 4 Uexport. Morillon se
développe 2  linternational
depu’s les années 80. Présente
sur le marchd de niche de la
manutention des produits en
vrac 2l notamment sur Uextrac-
tion des preduils difficiles stoc-
kés en silos, elle concoit et fabri-
que aes mechinas sour lagroali-
mentaire, 'znvironnement, le
batimert et les industries chimi-
ques

Japon, Brésil,

Afrlgue du Sud...

L'Europe concentre encore
70 % de ses exporlations, mais
lertrepnise est aussi présente
en Amerique du  Nord, au
Jzpon. FEt, de plus en plus,
cans lzs « pays émergenls, com-
me le Brésil, UAtrigue du Sud
ou l"'nde, qui lirent la croissan-
ce », canstate Laurent Morillen,
P-dg ce Uentreprise familiale
dopuis 1984,

Sur des territoires ol les
besains da stockzge des céréa-
les, des ‘arines.. son. trés
importants, la FME intensifie
pregrassivement sa présance.
« Au Brésil notamment, il nous
aura fallu six ans avant de réali-
ser hotre premicre vente, expli-
gue Laurent Morillon, Ce grand
territoire en plein développe
ment avait de la place et de la
main-d'ceuvre pour stocker le
soja au sol o1 le ramaszer meca-

nquemsnl, sans leire de silos
varticaux, Aujourdhui, on cbser-
vz une eévolution sociale asses
forte dans o2 pays. » Ft des déci-
deurs enclins a investir dans
dez solutiens de stockage, panr
des raiscns de sdcurité notam-
ment,

Redynamiser

le marché francais

Cans L2 futur, le challenge sera
«de trouver des solutiens pour
encore miaux aborder les pers-
pectives du marché mondial,
exalique Laurest Marilon. Il es:
difficile pour une petits structu-
rz camme la nétre d'étre par-
tout @ \a fois dans de aonnes
conditiors, »  Camptant un
riseav d une vingtaine d agents
a trevers le monde, Morillon
rdfléchit «a limpiantation de
deux ou trais bureaux pour
consalider les positions ».

Autre ebjoctif pour 1a PME chalz-
taisa: « Redynamise~ » le mar-
ché hexagonal, qui ne ~eprésen-
te que 10% des travzux neufs.
Cela faisait notamment pa‘tie
ces abjectifs des portes ouver-
tes qui ont eu lizu le mais der-
nier a Andrezé. Pour la premié-
re tois, Monllon zvait récervé
ure sartie de cet événement &
ses clients francais.

Changer l'image des métiers
de la métallurgie

Un autre semps fort état dadié
2ux fournisseurs, basés essen-
tiellement dens la région, tandis
gue la troisieme partie était
ouverte au grand public, « ILest
de notra r3le de chef dentrepri-
se d’ouvrir nos portes et de mon-
trer nas matiers da la macani-

que et de la métallurgic sous un
oeil  positif pour changer le
regerd. » £t attirer des talents,
A celte occasior, Laurert
Mosillon a expesé des clichés
du photegrapie choletaig Alain
Marlineau gqui s'est immergeé
plusieurs jours au sein de Len-
treprise pour réaliser son repor-
lage

Lors de ces portes ouvertes,
U'entreprise a 3ussi inauguré
ses nouveaux locaux, d'une sur-
face de 500 m? compraenant
des bureaux et une salle de
conférence. Un investisserment
de Ah0.00U0 €.

« Garder notre

avance technologique »

Dans les anndes 3 verir, un
autre des grands défis pour
Morilien concernera linnova-
tion. « Depuis trentz ans, ncus
avore acquis une benne culture
expert. Maintenant, il faut gar-
der notre avance technolagigue.
il faul se remettre en cause et
améliorer les machines sans
arnet. »

L'entregrise vient notamment
de rejcindre SelanC pour déve-
lopper un nouvel extracteur, Né
d'un partenariat eatre U'UMM
49 et Ange-s Technepcle et pris
an charge par le Fonds pour Uin-
vest ssemert cans lindustrie
[F2i), le programme vise 2 ¢étes-
ter el accompagner les projets
d'innovation dans les entrepri-
ses. « [Lva nous ader 3 acqué-
rir une méthodelogie pour avoir
des projets plus struclurznts.
Dans les petites structures, on
va souvent trop vite », constate
~aurert Marillon.
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