SYSTEME U, PARTENAIRE DU CHOLET BASKET ENTREPRISE

Systéme U tend la main aux agriculteurs et aux PME

Pour son PDG Serge Papin, le systeme de négociation actuel n'est ban ni pour 'économie

ni pour les agriculteurs.
Entretien

Serge Papin.
57 ans

PDG du
groupemeant
coopératif
Systdme U,

Vous avez soutenu

une revalorisation du prix du lait

payé aux producteurs.

Plutét suprenant ?
L'urgence, ¢'était ce donner un bal-
lon d'oxygéne aux producleurs de
lait. ©n va sortir positivement de la

crise. Leur demande cde revalorisa-
tion de 3 centimes du prix du litre
dtait aussi lgilime gue les 30 can-
times réclames aujourd’nui par les
dleveurs de porcs, |l me samble |c-
gioue d'intagrer dans les négocia-
tions les éléments liés au colt de
production avec 'énergie ¢t les ma-
tigres premiéres. Longtemps, nous
avons &té en conflit avec nos trans-

» porteurs sur le prix du gasoil. Aujour-
= d'hui, il n'entre plus dans nos négo-
: ciations, les fluctuations & la hausse
:ou & la haisse figurent automatique

ment dans la faclure.

Mais cette hausse,

il va bien falloir la répercuter

au cansommateur ?
Le consommateur est aussi un ci-
toyen. Il esl capable de comprendrs
que la course au prix le plus bas

risque de mettre en danger les en-
Ireprises at donc des smplois, Si on
continue dans la logique actuzlls, on
ira de crise en crise. La production
ce lait frangaise commence déja a di-
minuer. Est-ce que demain, un grand
pays agricole comme la France devra
impotrier acn lait et sa viande ? Au-
dela du prix, il y a une responsabili-
8 partagée : la qualild du produit, ls
respect de l'anvironnemenl, |a trans-
formation sur place... Ne pas y fairs
attention aujourd’hui, c'est prendre le
fisguée cie payer son alimentation en-
core plus cher demain.

Les relations entre la grande
distribution et ses fournisseurs
sont trés tendues. Que proposez-
vous pour sortir de cette
situation ?

D'abord, il faut revoir la loi de

modernisatiocn de 'économie, car
alie lavorise les grandes marques au
détriment des PME lors de leurs né-
gociations avec la grande dislribu-
tion, C'est une spirale infernajs. En-
auite, il laut faire évoluer le dispositif
des négociations fournisseurs/dis-
tributeurs en y associant les produc-
teurs des filidgres agricoles, metire
fin aux négociation bi-partites. Au-
jourd’hui, les centrales d'achat de
la grande distribution négocient
avec les transformateurs qui eux-
meme négocient avec les produc-
teurs. Tout la monde doit s refrou-

| ver autour de la table ot envisager

des négociations tri-partites. Si les
agriculteurs travaillent & perte, ils ar-
réteront.

Recueiii par
Patrice Moyon.
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