FAMILLE MARY, PARTENAIRE DE CHOLET BASKET

ILS ONT PIGNON SUR RUE A PARIS

(2/4)

AT ——— AT

Ywes DURAND
YV SUrandOCouUrTar-0uest Lom

prés le miel de romarin, le mie!
Ade chénea pris le refais. Puis, au

coeur de I'hiver, ce sera au tour
du miel d'oranger. Les fontaines a
miel existent dans chacune des vingt-
et-une boutiques Famille Mary, mais,
& Paris, elles connaissent un succés

particulier. Le

= Notre clientéle  plus souvent
parisien installées sur
trés ‘neest un  comptolr
fidéle » mobile, en ex-
térieur, elles

sont comme une enseigne.

« La vente a la pesée est trés tendance =,
confirme Sylvain Rottier. A 36 ans, il
est I'un des petits-fils de Jean Mary,
I'apiculteur qui, en 1921, a créé
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lentreprise de Saint-André-de-la-
Marche. Responsable du dévelop-
pement au sein du groupe familial
Cest lul qui dirige le réseau des points
de vente.

Autre produit trés demandé depuis
quelques années a Paris, le pain d'é-
pices artisanal,

On le trouve aux raisins ou aux pé-
pites de chocoiat, Ou encore aux
figues pour accompagner un bon
fole gras. Quant au pain d'épices aux
noix, il fait le bonheur de plusieurs
brasseries pour leurs salades au fro-
mage de chévre,

Huit boutiques

en n parisienne

En neuf ans, Famille Mary a beau-
coup investi a Paris et dans la région
parisienne, Depuis 2001, en effet, pas

De plus en plus tendance
les fontaines a miel Famille Mary

Le groupe Famille Mary, a Saint-André-de-la-Marche, a créé six boutiques en neuf ans dans la capitale.

moins de six boutiques ont vu le jour
dans la capitale elle-méme, et deux
autres a Saint-Germain-en-Laye et
Saint-Mandé, en banlieue parisienne.
Supervisées par Vincent Bouvet, elles
emploient une douzaine de salariés,
Des adresses qui ont leur tiercé ga-
gnant avec Ia rue des Pyrénées, a
la sortie du métro Gambetta ; la rue
Daguerre, a Denfert-Rochereau ; etla
rue Cler, a deux pas de la Tour Eiffel
- = Une rue qui, avec ses commerces ali-
mentaires, ressemble & un marché .
Les touristes, notamment américains
et japonais, sont a l'origine une part
non négligeable du chiffre d'affaires,
mais la clientéle parisienne reste la
plus nombreuse, « Ce sont des cilents
fidéles. lis viennent peut-étre moins fré-
quemment qu'en province mais avec un
panier souvent plus garni »,
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Parisscourant.ectobre. A deux pos de 1o Tour Effel, 1o boutique Famille Mary de 1o rue Cles & Paris. est tenue par Jacques Baron. Photo CO - Philippe DOBROWOLSKA.

Gélules, infusion, élixir...
Par rapport aux autres boutiques du
groupe, réparties sur le territoire fran-
¢ais de Bordeaux a Lille, et de Nantes
a Strasbourg, les Parisiennes se dis-
tinguent aussi par I'importance du
rayon « Bien-étre au quotidien » et
singulierement par les produits - sé-
rénité et sommeil », comme les gélules
de magnésium marin et de gelée
royale, les infusions de tilleul ou de
fleur d'oranger ou encore I'élixir de
I'aplculteur.
= Peut-étre parce que la vie est plus
stressonte & Paris », avance Sylvain
Rottier.
Déja paru : Yamakado
et ses chaises pliantes (hier).
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